
الصفــر  مــن  بالعمولــة  التســويق  لتعلــم  دليلــك 

وإلى الاحتراف وتحقيق 3000 الاف شهريا

التسويق بالعمولة

برعايـــــــــــــــــــــــــــــــــــة



كتابة: 

باســتمرار  يأتينــي  الــذي  الأســئلة  مــن  الكبيــر  العــدد  بســبب  الكتــاب  هــذه  كتابــة  تــم 

بخصوص كيف أبدا التسويق بالعمولة؟

ولذلــك قــررت كتابــة هــذا الكتــاب بالكامــل لكــم وبشــكل مجانــي ومــن بــاب زكاة العلــم 

لذلــك كل المعلومــات التــي كتبتهــا هــي معلومــات حقيقــة 100% ولــم ابخــل بمعلومــة 

او اخفــي معلومــة مهمــة عنــك ، وهــذا الكتــاب ازعــم انــه يغنيــك عــن العشــرات مــن 

دورات التســويق بالعمولــة المدفوعــة فهــو يعتبــر الأســاس لــكل شــخص يريــد البــدء 

من الصفر بتعلم التسويق بالعمولة

ارقــام  ولــدي  بالعمولــة  للتســويق  مــاب  كــود  لمنصــة  المؤسســين  احــد  انــا  واخيــرا 

ومعلومــات وطــرق المســوقين بالعمولــة الذيــن يحققــوا ارقــام عاليــة بطــرق بســيطة 

لذلــك كتبــت هــذا الكتــاب وارفقــت بــه اســرارهم وطــرق تســويقهم التــي تجعلهــم مــن 

افضل المسوقين بالعمولة.

@Morsi44www.codemap.me



ياسمين عمارةتدقيق: 

حاصلــة علــى بكالوريــوس اللغــة الإنجليزيــة وآدابهــا مــن الجامعــة الإســلامية، وأعمل 

في المجالات التالية منذ أكثر من ٥ سنوات:

١- الترجمة

٢- التعليق الصوتي

٣- كتابة المحتوى

٤- تعليم اللغة العربية لغير الناطقين بها

٥- إدارة الحسابات

٦- التسويق الإلكتروني 

هذا حسابي على منصة Upwork للتواصل والتعرف على المزيد من أعمالي.

@yasminmemara



ما هو التسويق بالعمولة؟

إيجابيات وسلبيات التسويق بالعمولة

كم أرباح التسويق بالعمولة

ما هو الفرق بين الأكواد والروابط في التسويق بالعمولة؟

هل التسويق بالعمولة يجعلك غني؟

ما هو التسويق بالمحتوى؟

كيف أصبح صانع محتوى؟ 

كيف أجيب أفكار للمحتوى؟ 
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كيف أسوق بالعمولة وأجيب مبيعات؟

طريقة التوب ١٠ للربح من التسويق بالعمولة

كيف اسوق بالعمولة عن طريق تويتر؟

كيف أسوق بالعمولة عن طريق اليوتيوب؟

كيف أسوق بالعمولة عن طريق التيك توك؟

كيف أسوق بالعمولة عن طريق التليقرام والواتساب؟

كيف أسوق عن طريق الإعلانات الممولة؟

كيف أسوق عن طريق البريد الإلكتروني؟

كيف أسوق بالعمولة عن طريق المدونات؟

كيف أسوي نظام كامل ومتكامل للتسويق بالعمولة

الخاتمة؟



يمنع بيع هذا الكتاب 
لأنه مجاني %100

مؤلف الكتاب حميد المرسي

والكتاب برعاية منصة كود ماب للتسويق بالعمولة

تحذير!



طيــب وش هــو التســويق 
بالعمولة؟

ولكــن  القــدم  منــذ  الجديــد، فهــو موجــود  بالشــيء  ليــس  بالعمولــة  التســويق 
بمسميات أخرى وبطرق مختلفة نسبيًا عن الطرق الحالية.

فالسعي أو الدلالة في العقار تعتبر تسويق بالعمولة. 
ومنــدوب المبيعــات الــذي كان ولا زال يأتــي للمحــلات ويعــرض البضاعــة لــهم 
يعتبــر مســوق بالعمولــة؛ لأنــه بعــد الاتفــاق والبيــع للتاجــر أو العميــل ســيحصل 

على عمولته.

التجــارة  وتواجــد  التقنيــة  تطــور  بعــد  خصوصًــا   - لحياتنــا  الإنترنــت  دخــول  بعــد 
الإلكترونيــة - كان لا بــد مــن العمــل علــى تطويــر مســميات وُجــدت منــذ القــدم، 
وكذلــك تغييــر طرقهــا لتواكــب التقنيــة الحاليــة المتســارعة؛ ولهــذا الســبب وُجــد 
مصطلــح "التســويق بالعمولــة". فهــو بنفــس مبــدأ المســوق العقــاري ومنــدوب 

ا، وهذا يعود إلى دخول التقنية فيه. المبيعات ولكنه أكثر تطورً
لــذا؛ أصبــح بإمكانــك معرفــة عمليــات المبيعــات الناجحــة التــي تتــم مــن قبلــك 
وأنــت فــي منزلــك، دون الحاجــة إلــى ســؤال التاجــر كل مــرة: هــل حققــت مبيعــات أم 

لا؟

ببســاطة، التســويق بالعمولــة هــو أن التاجــر يعطيــك رابــط خــاص بــك أو كــود خصــم مثــل 

أو  ويشــتري،  الرابــط  هــذا  خــلال  مــن  للمتجــر   يدخــل  شــخص  وأي  المشــاهير،  كــود 

يستخدم الكود الخاص بك ويقوم بعملية الشراء ستُحسب لك عمولة.

التسويق 
بالعمولـــــــــةبالعمولـــــــــة

التسويق 
ماهــــــــــــــــوماهــــــــــــــــو

؟



مثال:

آليــة عمــل 
التســويق 
بالعمولة

تخيل لو إنك شفت إعلان لماكينة قهوة، أو بحثت  في قوقل عن ماكينة قهوة واشتريت 

من متجر عشوائي ما تعرفه، وبعد ما وصلت الماكينة أعجبتك فعلًا وكانت تستحق 

سعرها، ولنفرض جالك أخوك وشاف الماكينة وأعجبته وقلك من وين اشتريتها؟ هنا، 

تقدر تتواصل مع المتجر وتقولهم أعطوني رابط تسويق بالعمولة أو كود تسويق 

بالعمولة لأنه عندي عميل لكم.

عادة المتجر بيعطيك رابط مخصص أو كود مخصص للتسويق بالعمولة، وأنت بترسله 

لأخوك وإذا اشتري بتكسب عمولة.

أولًا: تشــترك مــع متجــر أو 

منصــة تقــدم لــك روابــط أو 

أكواد تسويق بالعمولة.

خــاص  كــود  تطلــب  ثانيًــا: 

ونمشــي  نــون  كــود  مثــل: 

رابــط  أو  وغيرهــم… 

مخصص "خاص بك".

ــا: إذا اشــترى العميــل  رابعً

إللــي  الكــود  باســتخدام 

أعطيتــه إيــاه، أو دخــل علــى 

رابطــك  مــن  المتجــر 

لــك  تُحســب  واشــترى 

عمولة.

ثالثًــا: تبــدأ تســوق منتجــات 

معــه  المتعاقــد  المتجــر 

الكــود  للعميــل  وتعطــي 

يوفــر  إللــي  بــك  الخــاص 

الرابــط  أو  خصــم، 

للتســويق  المخصــص 

بالعمولة.



بالعادة، هذا هو شكل الرابط إللي بينرسل لك إذا تواصلت مع التاجر

العمولــة؟  كــم  تعــرف  كيــف  طيــب 
وكيــف تعــرف متــى أحــد اشــترى مــن 

كودك أو رابطك؟

توجــد طريقتيــن، الطريقــة الأولــى: وهــي عــادة لمــا تتواصــل مــع متجــر ويوافــق إنــك تكــون 

1- مسوق بالعمولة بيرسل لك رسالة فيها: 
٢- رابطك المخصص للتسويق بالعمولة.

3- كود خاص بالتسويق بالعمولة (مو دائمًا يرسلوا كود).
4- رابط للإحصائيات لمعرفة المبيعات أول بأول.



طيب وش سلبيات هذه الطريقة؟
1- لا يوجد ضمان للحقوق (المتجر يمكن يسحب عليك).

2- بتتعب في تتبع إحصائيات كل متجر بنفسك.
3- كل شوي بتكلم أصحاب المتاجر يحولوا لك.

بنفــس المبــدأ تقــدر تتواصــل مــع برانــدات عالميــة ويعطونــك رابــط مخصــص أو كــود مــع 

رابط لتتبع الإحصائيات، ولكن الشكل بيكون مختلف عن إللي بالأعلى.

هذا هو شكل الإحصائيات إللي من خلالها تقدر تعرف أرباحك



كيــف أحصــل علــى كــود أو رابــط للتســويق 
بالعمولة بهذه الطريقة؟

الطريقة الثانية للحصول على أكـواد و روابط تسويق بالعمولة

١- ابحث في قوقل عن أي متجر، مثلًا: متجر قهوة وادخل عليه.

٢- انزل إلى آخر الصفحة وعادة بتحصّل كلمة تسويق بالعمولة.

1- مثــل مــا إنــت شــايف مكتــوب تســويق بالعمولــة. ادخــل عليــه وقــدم طلبــك، ويمكــن تقبــل 

أو تُرفض اعتمادًا على المتجر.

2- طيــب إذا مــا كان موجــود كلمــة تســويق بالعمولــة وش أســوي؟ ببســاطة تواصــل مــع 

الدعم واطلب منهم كود أو رابط تسويق بالعمولة.



وســيطة  منصــات  فــي  التســجيل  هــي:  الطريقــة 

للتسويق بالعمولة مثل: منصة كود ماب.

هذا فيديو يشرح لك كيف تطلع كود خاص بك. "اضغط هنا"

1- ضمان كامل للحقوق (حتى لو المتجر ما دفع المنصة تدفع لك).
2- التحويل خلال يومين. 

3- لوحة تحكم واحدة فيها جميع أكوادك وجميع مبيعاتك.
4- توفر عدد كبير من المتاجر وتحصل على الكود بضغطة زر.

طيب وش إيجابيات هذه الطريقة؟

1- ابحث في قوقل عن منصة كود ماب.
2- سجل بالمنصة، وهذا فيديو يشرح لك كيفية التسجيل اضغط هنا.

3- ادخــل علــى قســم تصفــح المتاجــر، واختــر المتجــر إللــي يناســبك مــن حيــث 
العمولة إللي بتكسبها والخصم إللي بيحصل عليه العميل.

كــود  واطلــب  أو بضاعتــه  تعجبــك عمولتــه  إللــي  المتجــر  علــى  ادخــل   -4
فــي قســم  وبتحصّلــه  الكــود  علــى  بتحصــل  وبثوانــي  بالعمولــة،  تســويق 

"الكوبونات الفعالة". 

العميل إذا استخدم كودك بيحصل على خصم.

وأنت كمسوق بتحصل على عمولة

ملاحظة/ 
يعنــي  الروابــط،  وليــس  بالعمولــة  تســويق  أكــواد  مــع  تتعامــل  مــاب  كــود  منصــة 

العمولة تنحسب لك إذا عميل استخدم كودك.

كيــف أحصــل علــى كــود أو رابــط للتســويق 
بالعمولة بهذه الطريقة؟



عــادة العلامــات التجاريــة الكبيــرة لهــا برنامــج تســويق بالعمولــة خــاص بهــا، وبعضهــم 

متعاقديــن مــع شــبكات أو منصــات وســيطة للتســويق بالعمولــة، ولكــن لا تتعــب 

نفســك بطلــب كــود منهــم إذا مــا كنــت مؤثــر أو مشــهور فــي مجالــك؛ وهــذا لأنهــم 

يبغــوا نــاس مؤثريــن أو مشــاهير يســوقوا للبرانــدات ومــا يبغــوا مســوق عــادي بــدون 

متابعين.

طيــب كيــف أحصــل علــى أكــواد لبرانــدات عالميــة 
مثل نون، شي إن، ستايلي وغيرهم...؟

الحــل هــو بنــاء جمهــور خــاص بــك وتصبــح مؤثــر أو تشــوف لــك واســطة مــن عندهــم 

يعطيك كود خاص بك.

طيب وش الحل؟

عــادة هــذه البرامــج تتــم مــن قبــل الدعــوات، والأفضــل هــو التواصــل معهــم مباشــرة 

في موقعهم وطلب الكود.

طيــب أنــا مؤثــر /مشــهور كيــف أحصــل 
على هذه الأكواد؟

ببســاطة، التســويق بالعمولــة هــو أن التاجــر يعطيــك رابــط خــاص بــك أو كــود خصــم مثــل 

أو  ويشــتري،  الرابــط  هــذا  خــلال  مــن  للمتجــر   يدخــل  شــخص  وأي  المشــاهير،  كــود 

يستخدم الكود الخاص بك ويقوم بعملية الشراء ستُحسب لك عمولة.



1- سهولة الدخول لها وتعلمها.
2- لا تحتاج رأس مال للدخول لها.

3- تستطيع العمل من المنزل.
4- كل ما كنت مسوق فنان كل ما كسبت أكثر.

1- لكــي تكســب عمــولات عاليــة، تحتــاج وقــت وتحتــاج تعــرف أســرار هــذا العمــل. (كتابــي 
هذا بيساعدك جدًا)

2- بعــض الأشــخاص شــوهوا التســويق بالعمولــة، ولذلــك أصبــح بالنســبة للبعــض 
أسلوب نصب واحتيال بينما هو وسيلة لتحقيق دخل إضافي ممتاز.

3- يعتمــد علــى أســلوبك فــي طــرح المعلومــة، فالأشــخاص الذيــن لديهــم القــدرة علــى 
ــق  ــا أو عــن طري ــة (ســواء كتابيً ــر المســتفيدين مــن التســويق بالعمول ــاع هــم أكث الإقن

الفيديو).

السلبيات:

الإيجابيات:

إيجابيات

وسلبيات
التسويق بالعمولة



طبعًا كل رابط تسويق بالعمولة يكون فريد من نوعه وغير مكرر 

1- قسم يستخدم روابط الإحالة أو التتبع لتسجيل العمولات.
2- قسم يستخدم أكواد تسويق بالعمولة لتسجيل العمولات.

ــة - بشــرحها لــك باختصــار عشــان توصــل لــك الفكــرة -  هــي روابــط تتبــع أو روابــط إحال

(عــادة هــذه الروابــط تكــون لمنتــج معيــن أو لمتجــر معيــن، ولكــن مضــاف إليهــا اســمك 

أو رقــم خــاص بــك، ووظيفــة الاســم أو الرقــم هــي أن يعــرف النظــام أن هــذا الرابــط لــك، 

وعشان إذا أحد استخدم الرابط واشترى النظام يحسب لك عمولة بشكل تلقائي).

هذه صورة تشرح 
لك آلية عمل روابط 
التسويق بالعمولة

برامج التسويق بالعمولة تنقسم إلى قسمين:

إيش هي روابط التسويق بالعمولة؟

أولًا: يشــترك المســوق مــع 

لــه  تقــدم  منصــة  أو  متجــر 

روابط تسويق بالعمولة.

المنتجــات  يتصفــح  ثانيًــا: 

مخصــص  رابــط  ويطلــب 

خاص به لمنتج معين.

رابعًــا: إذا دخــل العميــل علــى 

المتجــر مــن رابــط المســوق 

بتحســب  واشــتري  الخــاص 

للمسوق عمولة.

لهــذا  يســوق  يبــدأ  ثالثًــا: 

المنتج بالرابط الخاص به.

الروابطالأكواد

في التسويق بالعمولة؟



في هذه الحالة هل تحسب لك عمولة ولا لا؟

الجــواب يعتمــد علــى مــدة الكوكيــز، إذا كانــت مــدة الكوكيــز فــي الرابــط 60 يــوم معناتهــا 

راح تحسب لك عمولة، أما إذا كانت مدة الكوكيز ١٠ أيام فلن تحسب لك عمولة.

هــذه الروابــط معتمــدة علــى شــي اســمه الكوكيــز (ملفــات تعريــف الارتبــاط) عشــان 

تسجل لك المبيعات. طيب يا ترى وش هو الكوكيز؟

ــه شــخص دخــل مــن رابطــك  ــال، لنفــرض أن ــز لازم أعطيــك مث عشــان أشــرح لــك الكوكي

لمتجــر قهــوة ولكــن مــا اشــترى، وبعــد 30 يــوم دخــل قوقــل وكتــب ماكينــة قهــوة وطلــع 

المتجر القديم إللي دخله واشترى منه الماكينة.

الجــواب بســبب الكوكيــز؛ لأنــه أول مــرة دخــل مــن رابطــك ســجل معلوماتــه وحفظهــا. 

لذلك؛ إذا رجع بعد 30 يوم النظام بيتذكره وبيسجل لك عمولة إذا اشترى.

طيــب هــو اســتخدم رابــط عــام ثانــي مــرة ومــا اســتخدم (رابطــي 
الخاص) كيف تحسب له عمولة؟

عــادة فــي أي برنامــج تســويق بالعمولــة يعتمــد علــى الروابــط، تحصــل إنهــم كاتبيــن مــدة 

الكوكيز ، والأفضل دائمًا يكون 90 يوم فما فوق.

طيب وين أحصل هذه الكوكيز؟ وكيف أعرف مدته؟



أمثلة على  مدة الكوكيز 



الآن  نجــي  بالعمولــة،  التســويق  روابــط  تشــتغل  كيــف  عرفنــا  مــا  بعــد 
لإيجابيات وسلبيات الروابط.

النــوع الثانــي مــن أنــواع برامــج التســويق بالعمولــة هــي برامــج تعتمــد علــى 
الأكواد التسويقية

الإيجابيات:
1- سرعة تسجيل العمولات في نظام التسويق بالعمولة.

2- كل ما طالت مدة الكوكيز كل ما كان أفضل.
3- 99٪ من برامج التسويق بالعمولة تعمل بالروابط. 
4- سهولة الحصول على رابط خاص بك وبضغطة زر.

السلبيات:
1- كل ما قصرت مدة الكوكيز كل ما كان أسوأ.

2- بعض برامج التواصل الاجتماعي تمنع روابط التسويق بالعمولة وتخفيها.
3- بعــض منصــات الحمــلات الممولــة تمنــع روابــط التســويق بالعمولــة وترفضهــا مــن 

الإعلان.

إيش هي أكواد التسويق بالعمولة؟ 

هــو كــود تســويق خــاص بــك، وإذا عميــل اســتخدم هــذا الكــود العميــل بيكســب خصــم 

بنسبة مئوية معينة ٪

وأنت بتكسب عمولة $

أقــرب مثــال علــى ذلــك هــو مشــاهير السوشــال ميديــا، عــادة تلقــاه يقولــك اســتخدم 

كــودي وبتكســب خصــم قــوي، ولكــن إللــي مــا يقولــه لــك أنــه هــو يكســب عمولــة إذا 

استخدمت الكود الخاص فيه.

نــون،  وعــادة الأكــواد مرتبطــة بالمشــاهير والمؤثريــن وتكــون لبرانــدات عالميــة مثــل 

ستايلي، نمشي، نجري وغيرهم...



أولًا: يشــترك المســوق مــع 

لــه  تقــدم  منصــة  أو  متجــر 

أكواد تسويق بالعمولة.

المنتجــات  يتصفــح  ثانيًــا: 

مخصــص  كــود  ويطلــب 

"خاص به" للمتجر.

العميــل  اشــترى  إذا  رابعًــا: 

مــن المتجــر باســتخدام كــود 

بــه  الخــاص  المســوق 

بتحسب للمسوق عمولة.

لهــذا  يســوق  يبــدأ  ثالثًــا: 

عــام  رابــط  ويضــع  المتجــر 

خصــم  كــود  مــع  للمتجــر 

تســويق  كــود  (يعتبــر 

بالعمولة).

طبعًا كل كود تسويق بالعمولة يكون فريد من نوعه وغير مكرر 

هذه صورة تشرح آلية عمل أكواد 
التسويق بالعمولة

ولكــن منصــة كــود مــاب حلــت هــذه المشــاكل، وتقــدر تاخــذ كــود خــاص بــك وتتبــع 
المبيعات بضغطة زر فقط بدل من أيام وشهور.

عــادة أكــواد التســويق بالعمولــة لا يمكــن تتبعهــا بشــكل آلــي - مــو مثــل الروابــط - وتكــون 

بشكل يدوي. بالتالي، الحصول عليها أو تتبع عمليات البيع يأخذ وقت وجهد.



ملاحظة/ 
منصة كود ماب حلت هذه المشاكل.

طيــب بعــد مــا عرفنــا كيــف تشــتغل أكــواد التســويق بالعمولــة، نجــي الآن 
لإيجابيات وسلبيات الأكواد.

الإيجابيات:
1- مشجعة للشراء؛ لأنها تعطي للعملاء خصم.

2- تقــدر تســتخدم معهــا رابــط عــام للمتجــر وتــروج لهــا، والمنصــات 
لن تخفي الرابط أو تمنعه؛ لأنه ليس رابط تسويق بالعمولة.

3- عــادة الأكــواد تقــدر تحطهــا فــي أي مــكان، مثــلًا جنــب اســمك فــي 
وسائل التواصل الاجتماعي.

4- تقدر تنشرها في مواقع الخصومات.

السلبيات:
1- صعب تحصل على الأكواد خصوصًا أكواد البراندات.

2- صعوبة تتبع الكود من ناحية المبيعات.



عــادة، تتــراوح أربــاح التســويق بالعمولــة فــي العالــم العربــي بيــن ٥٠٠ إلــى ٥ 
آلاف ريال شهريًا، ولكن لصناع المحتوى فقط!

طبعًــا هــذه الأرقــام إللــي فــوق مــن كيســي، ولكــن لا تقلــق لأن لــدي معلومــات في 

كيسي غير موجودة لديك. وهي أن:

المقصــود بصنــاع المحتــوى هنــا هــم إللــي يصنعــوا محتــوى تثقيفــي أو محتــوى فكاهــي أو 

حتى محتوى سامج، ولكن النقطة المفصلية هي "صناعة المحتوى".

وتنــدرج تحــت فئــة صنــاع المحتــوى المؤثريــن والمشــاهير أيضًــا، ولكــن المشــاهير عــادة 

أرباحهم أكثر من كذا بمراحل.

1- لــدي أرقــام وأربــاح المســوقين فــي منصــة كــود مــاب، وهــي 
منصة تابعة لي لأني واحد من المؤسسين لها.

2- لدي خبرة سابقة بالعمل كمسوق بالعمولة. 
عــن  بالعمولــة  التســويق  فــي  خبيــر  مســوق  كــذا  ســألت   -3

أرباحهم شهريًا.

أقــرب  برأيــي  ولكنهــا   %100 دقيقــة  ليســت  وهــي  الأرقــام  هــذه  وضعــت  بالتالــي، 

للواقع.

كم أرباح
التسويق بالعمولة؟



عزيــزي القــارئ، التســويق بالعمولــة 

لن يجعلك غني

نعــم، التســويق بالعمولــة يجعلــك تشــتري الفيــراري ومنــزل بخمــس غــرف نــوم وصالتيــن 

وكراج يتسع لسيارتك الفيراري، ويجعلك تستلقي على الشاطئ برفقة لابتوتك

الفيراري ستكون لعبة… 

المنزل سيكون لعبة أيضًا… 

أمــا بالنســبة للاســتلقاء علــى الشــاطئ، فهــو أمــر ســهل للغايــة 

ويمكنك القيام به دون الحاجة لأن تكون غنيًا. 

والســبب بســيط؛ لأنــي مــا قــد قابلــت مليونيــر أو مليارديــر وقلــت 

له وش سبب ثروتك وجاوب لي سيرة التسويق بالعمولة!

وبقولهــا باللغــة العاميــة، أعتقــد أن الســبب الرئيســي وراء وهــم التســويق بالعمولــة 

والتجــارة الإلكترونيــة عندنــا فــي عالمنــا العربــي هــو: أنــه البعــض شــاف صنــاع محتــوى مــن 

الغــرب يتكلمــوا بأســلوب رأســمالي ويوهمــوا النــاس بالثــراء ويركبــوا الفيــراري ويعيشــوا 

أســلوب رفاهيــة، وببســاطة أعجبــوا بهــم ونســخوا هــذا النمــوذج فــي عالمنــا العربــي 

وشوهوا صورة التجارة الإلكترونية بما فيها التسويق بالعمولة.

وللمعلومية

هل التسويق
بالعمــولــــة
 يجعلك غني؟



تقــدر تكســب مــن التســويق بالعمولــة مــا يصــل فــي شــهر واحــد إلــى 10 

آلاف ريــال، ولكــن لا تظــن أن كل شــهر بتكــسب 10 آلاف، فــي بعض 

الشهور ممكن تكسب 500 ريال فقط.

الحــل هــو: الاســتمرارية 

وبنــاء  المحتــوى  بنشــر 

نظام تعتمد عليه.

والســبب بســيط؛ لأن ممكــن مقطــع أو تغريــدة ضربــت معــاك وجابــت 

لــك 10 آلاف عمــولات، ولكــن مــو شــرط كل مــرة بتضــرب معــك وتصــير 

ترند وتجيب نفس النتيجة.

في هذا الكتاب بساعدك: 

1- تتعلم أهم الأسرار للتسويق بالعمولة منها سر التوب ١٠.
2- بساعدك تصبح صانع محتوى.

3- بعلمك طرق للتسويق أخرى إذا ما تبي تكون صانع محتوى.
4- بساعدك في إنشاء نظام تعتمد عليه ويجيب لك عمولات.

التسويق بالعمولة لن يجعلك غني ولكنه سيصبح مصدر دخل قوي لك

طيــب إيــش الحــل؟ أبــي يكــون الدخــل ثابــت كل مــرة مــو متذبــذب مــرة فــوق 
ومرة تحت.

طيب كيف؟



نســمع كثيــر عــن مصطلــح تســويق بالمحتــوى أو صانــع محتــوى، 
ولكــن معنــى هــذه المســميات مــو واضــح بالضبــط. يــا تــرى ميــن 

صانع المحتوى؟

كيف يصنع محتوى قصدك يصمم وكذا؟

صانــع المحتــوى هــو شــخص قــرر يســوي حســاب علــى منصــات التواصــل الاجتماعــي، 

مثــل: تويتــر وتيــك تــوك وغيرهــم... ويصنــع محتــوى، ســواء كان محتــوى فكاهــي، تثقيفــي، 

طبي أو غيرهم... المهم هو إنه قاعد يصنع محتوى، حتى لو محتوى سامج.

مــو شــرط يصمــم، البعــض يفتــح الكاميــرا ويتكلــم، والبعــض يكتــب تغريــدات وينشــرها، 

والبعض يصمم ويمنتج، وهذي كلها تعتبر صناعة محتوى.

كيف؟ ما فهمت ممكن شرح أكثر؟

ببســاطة، التســويق بالمحتــوى هــو إنــك تســوق لنفســك أو البرانــد إللــي ماســكه، مــن 

خلال صناعة محتوى مميز يجذب عملاء أو أشخاص جدد لمتابعتك.

طيب عرفنا صانع المحتوى. وش هو التسويق بالمحتوى؟

لمــا تصنــع محتــوى وتنشــره بتجــذب نــاس، كثيــر يشــوفوا هــذا المحتــوى وإذا أعجبهــم 

هــو  وهــذا  المحتــوى،  فــي  ناشــره  إللــي  الرابــط  علــى  راح يضغطــوا  أو  يتابعونــك  راح 

التسويق بالمحتوى ببساطة.

علــى ســبيل المثــال: أحمــد شــخص فنــان فــي التجــارة الإلكترونيــة، وســوا قنــاة علــى 

منصــات  عــن  ويتكلــم  الإلكترونيــة،  التجــارة  عــن  فيديوهــات  يســوي  وبــدأ  اليوتيــوب 

ومواقــع تخــدم هــذا التخصــص ويحــط روابــط أو أكــواد تســويق بالعمولــة فــي وصــف 

الروابــط،  الفيديوهــات، وبعدهــا صــار إقبــال علــى الفيديوهــات والنــاس اشــترت مــن 

وبكذا هو كسب متابعين وفلوس بالاعتماد على التسويق بالمحتوى.



طيب وش فائدة صناعة المحتوى؟

طيــب عرفــت فائــدة صناعــة المحتــوى، وش فائــدة 
التسويق بالمحتوى؟ 

1- تتحول من مستهلك للمعلومة إلى منتج وصانع لها.
ــى  ــف وشــراكات لمشــاريع إل ــة) مــن وظائ ــم عــن تجرب ــرة (أتكل ــواب كثي ــك أب ــح ل 2- تفت

عملاء يريدوا أن تعمل لهم شغلة بمقابل مادي.

3- يصبــح لديــك جمهــور ومتابعيــن ومجتمــع وفــي ويثــق فيــك، وأي منتــج جديــد تنزلــه 
تحصلهم أول ناس تشتري.

4- إذا كبر حسابك تقدر تفتح باب الإعلانات وتنوع مصدر دخلك.

وجــدت  الزحمــة) وحيثمــا  هــو  (والترافيــك  للترافيــك  لديــك مصــدر مجانــي  1- يصبــح 
الزحمــة وجــدت الفلــوس (المحــل إللــي فيــه زحمــة يكســب فلــوس، المــول إللــي فيــه 

زحمــة يكســب فلــوس، وإلــخ..) واختصــار لــك، إذا قــدرت تجيــب لمشــروعك ترافيــك 

أمورك بإذن الله في السليم.

2- لا توجــد تكلفــة لدفعهــا، فالمحتــوى إللــي قاعــد تصنعــه قاعــد يــروج نفســه بنفســه 
ويجيب لك مشاهدات وزيارات ومتابعة لحسابك.

3- بنــاء الثقــة، بمعنــى لمــا تنشــر باســتمرار كثيــر راح يتابعــك ويثــق بطرحــك، فلمــا تنشــر 
رابط تسويق بالعمولة لمنتج - سبق وجربتها كثير - راح يشتري لأنه يثق فيك.



كيف أصبح صانع محتوى؟

الآن، بعــد مــا عرفــت إيــش هــي صناعــة المحتــوى والتســويق بالمحتــوى، جــاء الوقــت 

إللــي أشــرح لــك كيــف تصبــح صانــع محتــوى. فــي هــذا الكتــاب، يوجــد طريقتيــن للكســب 

مــن التســويق بالعمولــة، الأولــى هــي: صناعــة المحتــوى. فأغلــب إللــي يحقــق عمــولات 

عالية هو بالفعل صانع محتوى ولديه جمهور.

اختيــار تخصــص "التخصــص هــو الســر". كل صانــع محتــوى ناجــح فــي الحيــاة بتحصلــه 

متخصص في شي مجال واحد.

وعشــان تتخصــص لازم تعــرف إيــش يعنــي النيتــش، ســواء النيتــش فــي عالــم 

صناعة المحتوى أو النيتش في التسويق بالعمولة.

كيف أصبح
صانــــــع
محتوى؟

الخطوة
الأولـى



قبل لا تصبح صانع محتوى، لازم تعرف أول إيش هو النيتش؟

يوجد نوعان من النيتش وهما:

النيتــش فــي عالــم الإنترنــت معنــاه التخصــص فــي جــزء معيــن مــن الســوق، وهــذا الجــزء 

له جمهور معين.

وهذا شرح بسيط للنيتش...

ببســط لــك الشــرح بمثــال، وهــو حســابي فــي تويتــر إلــي تخصصــه العــام أو النيتــش 

العام الخاص فيه هو التجارة الإلكترونية.

فــي صناعــة  أو  بالعمولــة  التســويق  فــي  عــام  تخصــص  وهــو 

هــو  العــام  تخصصــه  الحســاب  هــذا  نقــول  فمثــلًا  المحتــوى، 

(التسويق/ العناية/ الأكل/ الأناقة/ إلخ…).

مثــال: إذا كان التخصــص العــام لحســابي علــى تويتــر هــو التجــارة الإلكترونيــة النيتــش 

الفرعي (التخصص الفرعي) للتجارة الإلكترونية سيكون أحد تلك التفرعات:

منصــات  إلكترونــي/  تســويق  إلكترونيــة/  متاجــر  شــبينق/  دروب  بالعمولــة/  (تســويق 

ساس/ دروب سيرفس/ وإلخ...)

النيتش
العام

وهــو جــزء أصغــر مــن النيتــش العــام يســتهدف جمهــور معيــن 

عــارف جمهــوره  الحســاب  يكــون صاحــب  بحيــث  أكبــر،  بصفــة 

المستهدف بالضبط.

النيتش
الفرعي



لا شــك فــي أن أهــم خطــوة لكــي تبــدأ علــى الطريــق الصحيــح للربــح مــن التســويق 

بالعمولة هو: اختيار تخصص مناسب لك، يناسب شخصيتك والأشياء التي تحبها. 

فالحســابات التــي تســتهدف الــكل تفشــل؛ والســبب ببســاطة "مــن يطــارد أرنبيــن فــي 

ــا لا تســتهدف  ــكل فأنــت فعليً ــا منهمــا"، إذا اســتهدفت ال الوقــت نفســه لا يمســك أيً

أحد.

تخيــل معــي حســاب علــى تويتــر ينــزل جميــع أنــواع التغريــدات، مــن تغريــدات كــرة قــدم 

إلى فيديوهات تحفيزية إلى كيف تكسب المال من الإنترنت!

نيتش عام

نيتش فرعينيتش فرعينيتش فرعي

نيتش عام

نيتش فرعينيتش فرعينيتش فرعي

مثال على
النيتـش 

والفرعي
العـــامـــ

مثال آخر

الصحة

حســـــــــــــــــــــابات 
بناء الأجسام

حســــــــــــــــــــابات 
خسارة الوزن

حســــــــــــــــــــابات 
الأكل الصحي

العنايــــــــــــــــــــــــة 
والجمال

مراجعــــــــــــــــــات 
المنتجات

حســــــــــــــــــــابات 
الميك أب

حســــــــــــــــــــابات 
الأناقة 



الجــواب لأغلــب النــاس ســيكون (لا)؛ والســبب ببســاطة هــو عــدم وضــوح تخصــص هــذا 

الحســاب ســترى  علــى  بمجــرد دخولــك  لكــن  منــه،  تغريــدة  تعجبــك  ربمــا  الحســاب. 

تغريــدات أخــرى ليــس لهــا أي صلــة بالتغريــدة التــي رأيتهــا للتــو، وهــذا مــا ســيجعلك 

تخرج من الحساب دون متابعته.

للعلــم، بعــض التغريــدات ربمــا تحصــل علــى تفاعــل عالــي، لكــن عــدد بســيط جــدًا مــن 

ســيتابعه، ولــن يســتطيع الوصــول إلــى قاعــدة جماهيــر تدعمــه عنــد نشــره تغريــدة أو 

ثريد جديد.

إلــى الآن أي تخــصص  أولًا، يجــب عليــك أن تعــرف مــاذا تحــب. فــإذا كنــت لا تعلــم 

البســيط  التمريــن  هــذا  بعــد؛  واضحــة  فكــرة  لديــك  ليــس  أو  لحســابك،  ســتختار 

ســيكون  التمريــن  هــذا  خــلال  ومــن  بالضبــط.  تحــب  مــاذا  معرفــة  علــى  بيســاعدك 

بإمكانك اختيار نيتش عام. 

أحضــر ورقــة وقلــم، واكتــب ٥ مواضيــع عامــة تحــب مشــاهدتها أو قراءتهــا علــى منصــة 

التواصــل الاجتماعــي المفضلــة لديــك، وهــذه المواضيــع يجــب أن يكــون لديــك اطــلاع 

عام فيها.
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هل تتشجع لمتابعة هذا الشخص؟ 

إذن، كيــف أختــار تخصــص لحســابي علــى السوشــال ميديــا، بحيــث يناســب 
شخصيتي والأشياء التي أحب؟



بعــد كتابــة الإجابــة، ســيكون لديــك تصــور تقريبــي عــن "مــاذا ســيكون النيتــش العــام 

لحسابك على منصات السوشل ميديا بالضبط".

ملاحظة/

اختــر نيتــش تكــون فاهــم فيــه وتحبــه، لا تختــار نيتــش مــا تفهــم فيــه شــيء أو تفهــم 

شيء بسيط وبعد فترة تمل منه وتتركه.

(ملاحظة/ بإمكانك اختيار كذا إجابة) 
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ببســاطة، الطريقــة هــي أن تختــار نيتــش عــام أولًا، فلنقــل مثــلًا (العنايــة والجمــال)، ثــم 

تختــار نيتــش فرعــي مــن هــذا النيتــش العــام (العنايــة والجمــال) وســيكون عــن (الميــك 

أب) مثلًا… 

بعــد ذلــك، ســتقوم بدمــج أي مــن الثــلاث تخصصــات التاليــة مــع النيتــش الفرعــي لكــي 

تحصل على محتوى فنان.

1- المقارنات 
2- المعلومات 

3- المحتوى الترفيهي 
بعد ذلك، تستطيع صنع محتوى ممتاز بالاعتماد على هذه المعادلة البسيطة.

علــى  لحســابي  فرعــي  نيتــش  أختــار  كيــف  عــام،  نيتــش  اختــرت  طيــب 
السوشال ميديا؟

والمعرفــة  الشــغف  لديــك  هــذي  مواضيــع   ٥ الـــ  مــن  أي 
الكافية لصناعة محتوى عنها؟ 



معادلة إيجاد نيتش مناسب لك ولشخصيتك

ملاحظة/

كــذا تخصــص، مثــل: مقارنــات أو معلومــات أو  عنــد صناعــة المحتــوى ممكــن تختــار 

محتوى ترفيهي، مو شرط تلتزم بواحد.

ــات مــع (الميــك أب) ســتكون النتيجــة محتــوى يقــارن  ــلًا، إذا اختــرت تخصــص المقارن مث

بين الميك أب للسهرات والميك أب النهاري… 

وبالطبع، سيندرج تحتها العديد من المواضيع التي بإمكانك إنشائها في حسابك! 

مثل: أفضل 10 ميك أب للسهرات أو أغلى 5 ميك أب من لعام 2022.

القهوة

مقاهي القهوة
ــوع  ــار نــــ نخت
واحــــــد مــن 
التخصصات

ــش  النيتــــــــــــــــــــ

المناسب لك
نيتــش 
عــــــــام

نيتــش 
فــــرعي مــــــقارنات +

معلومات
تـــــــرفيهي

+=

محتــوى مقارنــات 
للمقاهــي ومتاجــر 

القهوة 



طيــب، مــا أعجبتنــي الطريقــة الســابقة. هــل يوجــد طريقــة أخــرى تســاعدني 
أختار تخصص يناسبني؟

طيب وش هي أفضل التخصصات لصناعة المحتوى؟

توجد عدة طرق لكي تختار تخصص يناسب شخصيتك ومنها:

1- أخــذ اختبــارات الشــخصية، مثــل: MBTI، وقالــوب، واختبــار الإيكيغــاي (Ikigai)، وبتعــرف 
وش التخصص إللي يناسبك.

2- إذا كنــت تعــرف تخصصــك وتحبــه مــا تحتــاج تاخــد اختبــارات، ابــدأ مباشــرة بإنشــاء 
حساب وتكلم عنه.

3- اســأل المقربيــن منــك "إيــش المجــال إللــي تشــوف إنــي فاهــم فيــه؟" وبتحصــل 
جوابك على تخصص الحساب إللي راح تفتحه في السوشال ميديا.

4- تذكــر تجاربــك وخبراتــك الســابقة، وهــل إذا فتحــت حســاب عنهــا بتفيــد النــاس ولا لا 
(مثــلًا: رســبت فــي اختبــار القــدرات أو الانجليــزي وقــررت بعدهــا تــدرس وتحتــرف هــذه 

الاختبار وصرت فنان فيه) هنا تقدر تفتح حساب قدرات أو إنجليزي وهكذا...

5- حســابات تتابعهــا فــي السوشــل ميديــا ومعجــب بمحتواهــا وتســتهويك، هنــا تقــدر 
تفتح حساب مثلها ولكن بأسلوبك الخاص.

عنــد الغــرب فــي مصطلــح اســمه "المحتــوى الدائــم الخضــرة"، وهــو محتــوى مهمــا مــر 

عليه من سنين تلقى أن معلوماته دائمًا صحيحة ولا تتغير بسهولة.

هــذا النــوع مــن المحتــوى يعتبــر كنــز لصنــاع المحتــوى. والســبب: تخيــل تكتــب موضــوع 

اليوم، وبعد سنين تحصل أن باقي تجي لك عملية بيع بسبب هذا المحتوى.

طيب وش هذي التخصصات؟

1- الصحة = صناعة محتوى عن العناية.
2- المال = صناعة محتوى عن كسب المال والتجارة الإلكترونية.

3- العلاقات = صناعة محتوى عن علم النفس والعلاقات.
4- التعليم = صناعة محتوى عن تعلم اللغات.



بعد اختيار المجال نروح للخطوة الثانية.

بعد اختيار التخصص والمنصة نروح للخطوة الثالثة.

الآن وبعــد اختيــار تخصصــك، لازم تختــار موقــع تبــدأ منــه صناعــة المحتــوى. فــإذا كــنت 

تحــب تكتــب تقــدر تختــار تويتــر، وإذا كنــت تحــب تصــور فيديوهــات ســريعة تقــدر تختــار تيــك 

ــار إنســتقرام، وإذا كنــت تحــب  تــوك وســناب، وإذا كنــت تحــب تصمــم وتصــور تقــدر تخت

تصور فيديوهات طويلة فاليوتيوب مناسب لك.

طبعًــا؛ فــي نقطــة مهمــة وهــي إذا كان تخصــص حســابك بزنــس أو تســويق الأفضــل 

تختار تويتر؛ وذلك لتواجد الشركات هناك.

وإذا كان تخصصك رياضة ممكن تروح إنستغرام؛ لأنه أغلب جمهورك هناك.

لذلــك؛ إذا اختــرت تخصــص، الأفضــل دائمًــا تختــار المنصــة إللــي تحبهــا، ولكــن برضــو 

شــوف المنافســين فــي أي منصــة عشــان تكمــل معــك الصــورة وتعــرف تقــرر وتختــار 

المنصة المناسبة لك ولنشاطك.

اختيار منصة تواصل اجتماعي للبدء بها.

تجهيــز الحســاب لكــي يكــون احترافــي، وذلــك مــن خــلال إنشــاء اســم للحســاب وبايــو 

(وصف للحساب) وصورة احترافية. 

الخطوة
الثانية

الخطوة
الثالثة



واحــدة مــن أهــم الخطــوات بعــد اختيــار تخصــص حســابك هــي: إنشــاء 

برانــد شــخصي خــاص بــك وربطــه بشــخصيتك. لــذا؛ يجــب أن تعامــل 

هــذا البرانــد الشــخصي علــى أنــه "ســمعتك" لأنــه هــو مــن ســيظهر 

للناس. 

ولكــي تنشــئ برانــد شــخصي، يجــب أولًا أن تنشــئ بروفايــل احترافــي 

جدًا يجذب الجمهور لمتابعتك.

أهــم خصائــص البروفايــل الاحترافــي أنــه يجــذب الجمهــور لمتابعتــك، 

ويكون مقسم إلى:

حســابك  فــي  التعريفيــة  الجملــة  أو  البايــو  يكــون  أن  يجــب 

للجمهور. بمعنى، ماذا سيتسفيد الجمهور عند متابعتك.

اسم واضح و صريح

صورة عرض شخصية أو أيقونة ترمز لنشاطك.

يجــب أن تكــون الهيــدر أو الصــورة التــي توجــد أعلــى 

الصورة الشخصية معبرة واحترافية.

تغريــدة  أهــم  المثبتــة، وتســتعرض فيهــا  التغريــدة 

في حسابك.



أول شــي بيشــوفه الشــخص إللــي بيقــرر يتابعــك فــي تويتــر هــو اســمك الشــخصي علــى 

المنصــة. تخيــل معــي لــو شــفت تغريــدة جابــت تفاعــل عالــي، وتــم تداولهــا علــى نطــاق 

واســع وأعجبتــك وأردت عمــل متابعــة لصاحــب الحســاب، وبمجــرد قــراءة الاســم قــررت 

اســمها  أو  رونالــدو"  كريســتيانو  "عاشــق  اســمه  أن  هــو  والســبب  متابعتــه؛  عــدم 

"الجميلة الانيقة". 

عــادة هــذا النــوع مــن الأســماء غيــر مجــدي فــي عالــم صناعــة المحتــوى، حتــى لــو كان 

حســاب عــن الجمــال والأناقــة لا تكتبــي اســم حســابك "الجميلــة الأنيقــة". هدفنــا فــي هذا 

لــك، وصناعــة محتــوى احترافــي يجعــل  الكتــاب هــو إنشــاء برانــد شــخصي احترافــي 

ــرى قيمــة وجــودة  ــه ي ــد ويرغــب فــي متابعتــك لأن الشــخص المهتــم بمجــال معيــن يري

حسابك.

لــك حريــة اختيــار اســم شــخصي، ولكــن يفضــل أن يكــون مــن إحــدى الخيــارات الموجــودة 

في الصفحة التالية.

كيف تختار أو تكتب الاسم في حسابك على تويتر؟

هذه أنواع كتابة اسم شخصي في تويتر:

استخدم اسم رمزي مع تخصص الحساب

استخدم اسمك الحقيقي 

استخدم اسم حقيقي مع اسم يرمز للنشاط



في كلا الحالتين يجب أن تكون الصورة 

فقــط  وأنــك  يقــدم محتــوى  لا  النــاس ســيصنفوك كشــخص  مــن  وكثيــر  بالرياضــة، 

مســتهلك للمعلومــة. لذلــك؛ تعتبــر الصــورة عنصــر أساســي فــي حســابك علــى تويتــر، 

وينبغــي عليــك أن تختــار صــورة احترافيــة ســواء كانــت صورتــك الشــخصية أو شــعار أو 

ايقونــة ترمــز لنشــاطك. ولكــي تختــار صــورة عــرض يجــب أولًا أن تحــدد التالــي: هــل تريــد 

إظهــار صورتــك الشــخصية؟ أو أيقونــة ترمــز لنشــاطك؟ بحيــث تكــون هــذه الأيقونــة جــزء 

من البراند الشخصي الخاص بك.

الصــور فــي حســابات التواصــل الاجتماعــي - وخصوصًــا تويتــر - تلعــب دور مهــم فــي 

تكويــن صــورة عامــة عنــك. مثــلًا، إذا وضعــت صــورة لاعــب معيــن أو رياضــة مــا، ســيكون 

التصور السائد هو أنك شخص مهتم

كيــف تختــار صــورة عــرض شــخصية أو أيقونــة ترمــز 
لنشاطك؟

غير مكررة احترافيةواضحة
الأشــخاص  بعــض  عــادة 
مــن  جاهــزة  صــورة  يأخــذ 

الإنترنت



إذا كنــت لا تريــد وضــع صــورة شــخصية لــك، بإمكانــك وضــع صــورة علــى شــكل أيقونــة 

أو شــعار. وتســتطيع أن تتعاقــد مــع مصمــم لكــي يصمــم لــك صــورة احترافيــة تحتــوي 

علــى شــعارك. علمًــا بأنــه يجــب أن تكــون الأيقونــة أو الشــعار مشــابه لنشــاطك أو 

المحتــوى الــذي تريــد النشــر عنــه، فمثــلًا: إذا أردت النشــر عــن التجــارة الإلكترونيــة، لا 

تجعــل المصمــم يصمــم لــك صــورة تحتــوى علــى ســيارات "أي شــيء ليــس لــه علاقــة 

بمحتواك".

صــور
أيقونةشعارشخصية

حميد المرسي

مجــــــــــد

فـــــــــــاء

عائشة الحلبي

حمد بن فهد

بندر المسند

كيــف تكتــب بايــو يجــذب الشــخص لمتابعــة 
حسابك؟

يطلــق علــى النبــذة التعريفيــة فــي حســابك "البايــو"، ولكــي تكتــب بايــو احترافــي 
يجــب أن تأخــذ بعيــن الاعتبــار أنــك تكتبــه للمتابــع وليــس لــك، حتــى يعــرف مــاذا 

سيستفيد من متابعتك.

ما هــــــــــــــــــــــــــــــــو البايــــــــــــــــــــــــــــــــــــــو؟



أسرار كتابة بايو احترافي:

ا  أمثلة على حسابات البايو الخاص بها مميز جدً

فــلا تكتــب خريــج نظــم معلومــات وأحــب الكــورة وإلــخ… �أنــا كمتابــع أو شــخص مهتــم 
بحسابك عندما أقرأ هذه الجملة لا تضيف لي شيء. 

بالتالــي؛ لــن أعــرف مــاذا تقــدم أو مــا هــي خدماتــك أو عــن مــاذا تغرد.�لذلــك؛ الطريقــة 
الصحيحة لكتابة بايو احترافي هو أن تجعله للمتابع وليس لك.

علــى ســبيل المثــال، إذا كان حســابك عــن التصميــم وتعلــم التصميــم عــن طريــق كانفــا، 
قد يكون البايو كالتالي:

 "خبيــر فــي التصميــم الإبداعــي وأســاعدك فــي تعلــم واحتــراف كانفــا بأســهل الطــرق 
وبأقل التكاليف."

ــدة التــي ســتعود عليــه عنــد متابعــة  ــه فكــرة واضحــة عــن الفائ ــا المتابــع ســيكون لدي هن
حسابي. �في الصفحة التالية بعض الأسرار إلي تساعدك في كتابة بايو احترافي… 

ً أولا
دائمًــا اجعــل البايــو 
للجمهــــــور وليــس 

لـــــــك. 

ً ثالثا
اجعــل أهــم نقطــة فــي 
البدايــة"  "فــي  البايــو 
المتابــع  يقرأهــا  حتــى 

أول شي.

ً رابعا
البايــو  يكــون  أن  حــاول 
الخــاص بــك مميــز ولا 

يُنسى.

ً ثانيا
ــاذا  ــب مـــــ اكتــــــــــــــ
سيستفيــتــــــــد 
الشخـــــــص مــــــن 

متابعتــــك. 

مبــادر وصانــع للفــرص | اســاعدك للبــدء بمشــروعك التجــاري بأقــل 
النفــس  بعلــم  ومختــص   | الابداعــي  بالتســويق  خبيــر   | التكاليــف 
#اســاف   مشــاريع  لعــدة  ومؤســس  شــريك   | التســويقي 

bebloomart@

حمد بن فهد

مهتــم بإِعــادة صِياغــة المُحتــوى الأجنبــي للعربــي بِسَــرد إبداعــي 
| ماجســتير تكنولوجيــا التعليــم تكســاس Texas | لتعلــم اللغــة 

الإنجليزية 

عبدالرحمن النوفل



كيف تختار هيدر مميز؟

أمثلة على حسابات الهيدر الخاص بها مميز

ولكــي تصمــم هيــدر مميــز، أنصحــك إمــا بالتعامــل مــع مصمــم يصممــه لــك، أو أن 
ــار قالــب جاهــز مــن موقــع كانفــا. داخــل هــذا الموقــع، ســتجد العديــد مــن  تقــوم باختي
واحــد  اختيــار  إلا  عليــك  ومــا  مجانًــا،  اســتخدامها  تســتطيع  التــي  المميــزة  القوالــب 

والتعديل عليه بالشكل الذي يناسبك.

يكــون  أن  فــي حســابك. ويمكــن  التــي توضــع كخلفيــة  الصــورة  عــن  عبــارة 
الهيــدر امتــداد للبايــو وصــورة العــرض الخاصــة بــك "أي مكمــل لهــا"، كمــا 
ويمكــن أن يعــرض بعــض خدماتــك، أو مثــلًا يمكنــك أن تضــع فيــه مقولــة 

أعجبتك وتريد أن تُعرَف بها.

ما هــــــــــــــــــــــــــــــــو الهيــــــــــــــــــــــــــــدر؟



أمثلة على تغريدات مثبتة مميزة 

أمثلة على تغريدات مميزة تعرض فيها الخدمات 

بعــد أن يدخــل الشــخص المهتــم إلــى حســابك، وبعــد قــراءة البايــو ورؤيــة صــورة 
العــرض ســيقوم بالنــزول إلــى الأســفل لقــراءة تغريداتــك. لــذا؛ أنصحــك بــأن تقــوم 
بتثبيــت تغريــدة أو ثريــد مميــز، علــى أن يكــون عــدد اللايــكات فيــه كثيــر نوعًــا مــا؛ لأنه 

طالما أعجب الكثير من الناس احتمال كبير يعجبه ويقوم بعد ذلك بمتابعتك.

وبإمكانك أيضًا أن تضع تغريدة مثبتة تعرض فيها خدماتك. 



هذا جدول لأفكار المحتوى تستطيع الاستلهام منه وأخذ ما يناسبك.

 جدول محتوى ل90 يوم على أي منصة سوشال ميديا

كيف أجيب

أفكار
للمحتوى؟

الأحدالوقت

تغريــدة  مشــاركة 
أو بوســت أو فيديو 
مــــــــــــــن خلــــــــــــــــــــف 
الكواليس لعملك

كتابــــة تغريـــــــدة أو 
بوست أو فيديـــــــــو  

عام في مجالك

تغريــدة أو بوســت 
أو فيديــــــــــــــــــــــو  أو 
اقتبــــــــــاس فــــــــــــي 

تخصصك

ثريد أو بوست أو 
فيديو عــــــــــــــن 10 
دورات مهمـــــــــــة 
ومجانيــــــــــــــة في 

تخصصك

ــة  مشاركـــــــــــــــــــــــــــ
جمهــورك صــورة 
مــــــــــــــــــــن دورة أو 

كتاب توصي به

الثلاثاءالأثنين

مشــاركة جمهــورك 
اقتباس من كتاب

تغريــدة أو بوســت 
أو فيديــو  تفاعلــي 
عــن أفضــل كتــاب 
فــي تخصـــــــــــــــــص 

معين

تجربــــــــــــة  شــارك 
سيئة تعرضـــــــــــت 

لها في عملك

ــو  ــدة أوفيدي تغري
بوســــــــــــــــــــــــت أو 
يحتــوي علــى أهــم 
نصائــح   10 أو   7

في مجالك

فيديــو  مشــاركة 
أو مقالـــــــــــــــة فــي 

تخصصك

الصباح

الظهر

العصر

العشاء

المغرب

ــك  شــارك روتينـــــ
الصباحي

شــارك معلومــات 
تبدأ بـ "كيف؟"

انشـــــــــــــــــــــــــــر آراء 
عملائك

قــــــــــــدم تحـــــــــدي 
معيــــــــــــن فــــــــــــي 
مجالــك والجائــزة 

شي بسيط

ثريــد أو بوســت أو 
ــو عــن أدوات  فيدي
مهمــــــــــــــــــــــــة فــي 

مجالك



ل عليــه بالطــريقة  ملاحظــة/ لا تلتــزم بالجــدول كمــا هــو، عــدِّ

التي تناسبك.

 جدول محتوى ل90 يوم على أي منصة سوشال ميديا

الوقت

الصباح

الظهر

العصر

العشاء

المغرب

الخميسالأربعاء

تغريــدة أو بوســت 
أو فيديــــــــــــــو عـــــــن 

عملك

تغريــدة أو بوســت 
أو فيديـــــــو  تفاعلي 
عــن مشــاركة صــور 

العمل

كشـــــف معلومــــــة 
مهمــة فــي نفــس 

تخصصك

شــارك فقــرة قبــل 
وبعد في عملك

شــارك مـــــــــــــــــــــــع 
جمهـــــــــــــــــــــــــــورك 
ــوات  خطــــــــــــــــــــــــــــــ
اســتخدام مــــوقع 

أو خدمة معينة

تغريــدة أو بوســت 
أو فيديو تفاعلي

معلومــة  شــارك 
تعلمتهــا  جديــدة 
ــي  ــو فـــــــــــ للتـــــــــــــــــــ

تخصصك

مشــاركة قالــب أو 
نمـــــــــوذج مجانــــــي 

في تخصصك

ثريــد أو بوســت أو 
كيــف  عــن  فيديــو 
تبـــــــــــــدأ فــي مجال 

معين

اســأل ســـــــــــــؤال 
بصيغـــــــة الاختيــار 
مثـــــــــــــلًا: هـــــــــــــــل 
تفضــل (أ) أو (ب) 

ولماذا؟

السبتالجمعة

ــدة أو بوســت  تغري
عــن  فيديــــــــــــــــو  أو 
يــوم  أخــذ  ضــرورة 
راحة والتمتـــــــــــــــــــع 

بالويكند

سؤال تفاعلي

جــاوب علـــــــــــــــــــى 
أسئلـــــــة شــائعة 

في تخصصك

مشاركــــة التقدم 
في حسابك وكم 

متابع كسبت

ثريــد أو بوســت أو 
أهــم  عــن  فيديــو  
10 فيديوهـــات مــن 
اليوتيـــــــــــــــــــوب في 

تخصصك

شارك بودكاست 
أو فيديو تنصــــح 

بـــــــــــــــــه

قــــــــــــــــــدم نصائــح 
للمبتدئيـــــــــــن فــي 

المجال

تغريـــــــــــــــــــــــــدة أو 
ــو   بوســت أو فيدي
عــــن أســــــــــــــــــــــرار 

التخصص

مشــاركة محتــوى 
على خطــــــــــــــــوات 
مثــلًا 7 خطـــــــوات 
ــرف  لكــي تحتـــــــــــــــــ

التسويق

ــة كتــاب  مشاركــــــ
فــي نفـــــــــــــــــــــــس 

مجالك



وبتحصّــل   Quora موقــع  مثــل  الأســئلة  مواقــع  علــى  ادخــل 

آلاف الأســئلة إللــي النــاس فعــلًا تحتــاج إجابــة عليهــا، وبعــدها 

ــة وبتطلــع  ــلًا اكتــب تســويق بالعمول ابحــث عــن تخصــص، مث

لــك أســئلة مثــل: كيــف أبــدأ؟ إيــش أفضــل برنامــج تســويق 

بالعمولــة؟ وإلــخ… وإللــي عليــك تســويه هــو تجــاوب علــى هــذه 

الأسئلة في حسابك الخاص.

إللــي  المحتــوى  إيــش ينشــروا، وشــوف  شــوف منافســيك 

يضرب معهم وسوي زيه ولكن بأسلوبك الخاص

انشــر تجاربــك الخاصــة حتــى لــو كانــت فاشــلة؛ لأنــه النــاس 

تحب التجارب جدًا والتفاعل عليها عالي جدًا.

وللنــاس إللــي تبــي خيــارات أكثــر وأفــكار أكثــر للمحتــوى، بعلمــك كــذا طريقــة تقــدر مــن 

خلالها تجيب أفكار للمحتوى وتكون جذابة للقارئ أو للمشاهد، ومنها:

الطريقة
الأولـى

الطريقة
الثانية

الطريقة
الثالثة



مثل ما شرحت سابقًا في هذا الكتاب، بعلمك طريقتين للتسويق بالعمولة.

طيــب، قبــل مــا أجــاوب ســؤال كيــف أســوق بالعمولــة وأجيــب مبيعــات؟ لازم أعطيــك 

لتســويقه، ســواء  اختيــار متجــر  عنــد  وذلــك  أذنــك،  فــي  حلــق  نصائــح مهمــة تضعهــا 

بالتعامــل معــه مباشــرة أو باختيــاره مــن منصــة وســيطة للتســويق بالعمولــة مثــل (كــود 

ماب).

وبعلمــك  محتــوى.  وتصنــع  محتــوى  صانــع  تصبــح  إنــك  هــي 

أسرار لصناعة محتوى يضرب في كل منصة.

لــك  ويجيــب  بنفســه،  نفســه  يديــر  نظــام  تســوي  إنــك  هــي 

مبيعــات، مثــل: إنشــاء موقــع كوبونــات، أو إنشــاء قائمــة بريــد 

إلكترونــي، أو مدونــة أو غيرهــم… وبعلمــك أســرار هــذه الطــرق، 

وكيــف تخلــي النظــام يعتمــد علــى نفســه. (لازم تدفــع فلــوس 

عليها)

الطريقة
الأولـى

الطريقة
الثانية

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
وأجيب مبيعات؟



ملاحظــة/ كل منصــة ســيتم تخصيــص فصــل لهــا، وســيتم شــرح كيــف تســوق مــن خلالــها 

بالتفصيل الممل.

1- يفضــل أن تكــون العمولــة عاليــة لكــي تكســب أكثــر، وحــاول تبتعــد عــن العمــولات 
إللي تكون 1% أو 2% لأنها ما تستاهل.

ــى والأفضل  ــال حــد أدن ــه البعــض يــضع 500 ري ــل، لأن ــى للتحوي 2- تأكــد مــن الحــد الأدن
دائمًا يكون 200 ريال وأقل. 

3- مــدة التحويــل مهمــة. وصــدق أو لا تصــدق البعــض يحــول لــك بعــد 4 إلــى 8 شــهور. 
ــوم (كــود مــاب تحــول لــك  ــل مــا تتعــدى 30 ي ــا احــرص علــى أن مــدة التحوي لذلــك؛ دائمً

العمولات بيومين).

4- اختــر منتجــات عنــدك خبــرة فيهــا أو جربتهــا؛ حتــى تقــدر تتكلــم عنهــا بأريحيــة ومــا تهبــد 
وتجيب العيد.

5- إذا تتعامــل مــع برنامــج تســويق بالعمولــة يعتمــد علــى الروابــط، لازم مــدة الكوكيــز 
تكون أقل شي 90 يوم. (تم شرحه سابقًا)

صناعة المحتوى

1- تسوي حساب سوشال ميديا. 
2- تتخصص بهذا الحساب وتجعل شكله احترافي.

3- تصنع محتوى وتضع روابط أو أكواد تسويق بالعمولة.
4- تكسب عمولات وتستمر بما تعمل.

والبــريد  والمدونــات  الممولــة  الإعلانــات  عبــر  التســويق 

الإلكتروني وغيرهم من الطرق

1- تقــوم بعمــل حســاب إعلانــات ممولــة أو مدونــة أو قائمــة 
بريدية جاهزة ومؤتمتة. (سيتم شرحها لاحقًا)

2- تقوم بتجهيز المحتوى. 
3- تقوم بالدفع للترويج. 

مــع  ســابقًا  بــه  تقــوم  بمــا  وتســتمر  عمــولات  تكســب   -4
تطويره.

الطريقة
الأولـى

الطريقة
الثانية

كيــف أســوق بالعمولــة 
وأجيب مبيعات؟



تعتبــر طريقــة التــوب 10 واحــدة مــن أفضــل الطــرق للكســب مــن التســويق بالعمولــة، 

وإللــي أثبتــت فعاليتهــا وهــي لا تحتــاج رأس مــال، ويمــكن تنفيــذها عــلى أي منــصة. وهي 

باختصــار إنــك تســوي محتــوى عــن المقارنــات أو المراجعــات علــى شــكل قائمــة مكونــة 

من 10 منتجات، وتذكر إيجابيات وسلبيات كل منتج مع روابطها.

بمعنى تسوي مقارنة أو مراجعة عن: 

أفضل 10 أجهزة ليزر 

أفضل 10 مكائن حلاقة 

أفضل 10 أجهزة للمونتاج

علــى  طويــل  فيديــو  مقطــع  أو  تويتــر،  فــي  ثريــد  شــكل  علــى  إمــا  المقارنــات  وتكــون 

اليوتيوب، أو قصير على التيك توك، أو مقالة في مدونة.

لا تقتصر في طريقة التوب 10 على كلمة "أفضل" فقط. تقدر تسوي مثلًا:
أسرع 10 متاجر تشحن للسعودية. -

أرخص 10 لابتوبات للطلاب.-

أقوى 10 متاجر تقدم تخفيضات.-

ما هي طريقة التوب ١٠ للربح من التسويق بالعمولة؟

للربــح مـــــــن١٠طريقة التوب 
التسويق بالعمولة



الإيجابيات:
1- الناس تحب المقارنات والمراجعات.

2- رأس مال قليل جدًا وبعض الأحيان صفر. 
مدونتــك  أو  اليوتيــوب  علــى  أو  ميديــا  بالسوشــال  حســابك  علــى  عملهــا  يمكــن   -3

الخاصة.

بمجــرد مــا يدخــل العميــل حســابك بالسوشــال ميديــا أو مدونتــك نســبة منهــم راح 

يشــتروا؛ والســبب إنــك وفــرت جميــع المنتجــات المنافســة، ويصيــر هــو بــس يختــار 

المنتج إللي يعجبه، وما يحتاج يخرج من حسابك عشان يبحث عن منتج آخر.

لكي تنافسه، تحتاج وقت طويل من 8-12 شهر.

وتقــدر تعمــل مثلــه، مــن خــلال إنشــاء مدونــة وكتابــة مقــالات تــوب 10 أو توظيــف شــخص 

مــن موقــع خمســات أو مســتقل يكتــب لــك المقــالات بمقابــل مــادي، وعــادة يكــون 10� 

دولار للمقالة الواحدة - يعني 40 ريال سعودي.

1- موقع توب 10
www.top10arabi.com

عدد الزوار شهريًا = 250 ألف

التــي  والحســابات  المواقــع  بعــض  هــذه 

تعمل بهذه الطريقة:



ســويت تقريبــا 3 ثريــدات زي كــذا، كل 

ثريــد 10 متاجــر وكســبت تقريبًــا منهــا 

400 ريال سعودي عمولات.
وبشــرحها  مثلهــا،  تســوي  تقــدر 

كيــف  قســم  فــي  مفصــل  بشــكل 

تسوق على تويتر.

لــو تدخــل أي فيديــو بهــذه القنــاة وتشــوف الوصــف حقــه؛ بتحصــل روابــط تســويق 

بالعمولــة للمنتــج إللــي بالفيديــو، وحتــى مشــاهداتهم ممتــازة. عــادة إللــي يبحــث عــن 

هذه الفيديوهات إنسان يبغى يشتري ولكن محتار أي نوع يشتري فقط.

فيــه أمثلــة كثيــرة غيرهــا، وإذا تبــي تشــوفها اكتــب فقــط فــي محــركات البحــث أفضــل 10 

أو Top 10 وبتطلع لك قائمة كبيرة من الحسابات والفيديوهات.

2- ثريدات منصة تويتر

Hype Tech 3- قناة

هذه بعض المواقع والحسابات التي تعمل بهذه الطريقة:



ملاحظــة/ مــو شــرط تكــون 10 منتجــات عــادي تكــون 7 أو 5 منتجــات ولكــن الأهــم تكــون عــلى 

شكل مراجعة أو مقارنة.

1- اختر منصة تنشر عليها (يوتيوب، مدونة، تويتر، إلخ...).
2- اختر تخصص لحسابك(قهوة، ماكينة الشعر، أناقة، إلخ...).

3- اختــر 10 منتجــات فــي تخصصــك واكتــب (الإيجابيــات، الســلبيات، 
السعر، ورأيك الخاص).

4- ضع الروابط في الوصف أو أسفل المنتج.
5- قدم كود خصم لهم لكي تشجعهم على الشراء.

6- استمر بعمل مواضيع جديدة بنفس الأسلوب مع تطويها.

طيب أعجبتني الطريقة كيف أسويها؟



عنهــا  أتكلــم  فلــن  الثانيــة  للطريقــة  وبالنســبة  الأولــى،  الطريقــة  أفضــل  فأنــا  لــي  بالنســبة 

بالتفصيــل بــل بصفــة عامــة، والطريقــة الثالثــة ســأتكلم عنهــا بالتفصيــل فــي قســم الحمــلات 

الممولة في آخر الكتاب.

مثــل مــا شــرحنا ســابقًا فــي موضــوع صناعــة المحتــوى، يجــب عليــك اختيــار تخصــص 

للقنــاة أولًا، وبعــد اختيــار تخصــص للقنــاة نبــدأ بصناعــة الفيديــو، وعــادة الفيديــو يكــون 

واحد من ثلاث تخصصات:

توجد ٣ طرق للتسويق بالعمولة في اليوتيوب

علــى  قناتــي  فــي  بالعمولــة  أســوق  كيــف  طيــب 
اليوتيوب وأصنع محتوى؟ 

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عن طريق اليوتيوب؟

صناعة محتوى وإنشاء قناة.

الدفع لأصحاب القنوات لعرض كودك.

حملات ممولة من قوقل وتشمل اليوتيوب.

الطريقة
الأولـى
الطريقة
الثانية
الطريقة
الثالثة



1- المقارنــات. مثــلًا: أفضــل 10 متاجــر تبيــع العســل = تســوق بالعمولــة لمتاجــر محليــة 
تبيع عسل ممتاز

ــلًا: كيــف تصمــم مثــل المحترفيــن = تســوق بالعمولــة لمتجــر يبيــع  2- المعلومــات. مث
اشتراك كانفا

3- المحتــوى الترفيهــي. مثــلًا: 10 أفــلام نتفلــكس مميــزة = تســوق بالعمــولة لاشــتراك 
نتفلكس مثلًا بمتجر معين

فيه كذا طريقة لصناعة الفيديو ومنها:

1- تفتح الكاميرا وتصور نفسك وأنت تتكلم.
2- تفتــح برنامــج تصويــر الشاشــة وتتكلــم مــن المايــك بــدون إظهــار نفســك وفقــط 

تصور شاشة المتصفح.

3- تســتخدم مواقــع أو برامــج تســوي لــك الفيديــو بطريقــة معينــة مثــل: Flourish و 
.renderforest

4- تحمــل فيديوهــات جاهــزة وأنــت تركبهــا وتمنتــج عليهــا (بشــرط مــا عليهــا حقــوق) 
وبعدها تنشرها.

ابحــث عــن المنافســين فــي نفــس مجالــك، وادخــل قنواتهــم وشــوف الفيديوهــات إللــي 

عليها مشاهدات عالية وتكلم عن نفس الموضوع ولكن بأسلوبك الخاص.

أو تســتخدم أدوات تســاعدك علــى اختيــار فيديوهــات عليهــا طلــب عالــي ومنافســة 

قليلة:

طيــب بعــد مــا عرفــت كيــف أصنــع الفيديــو. كيــف أختــار 
مواضيع gفيديوهات عليها طلب عالي؟

طيب السؤال: كيف أصنع الفيديو؟



هذه الأداة السحرية لها مميزات كثيرة جدًا وأهمها:

1- معرفة الكلمات التي عليها بحث عالي ومنافسة قليلة.
2- معرفــة الكلمــات التــي يســتخدمها منافســوك (القنــوات المنافســة لــك فــي نفــس 

النيتش).

3- اقتــراح كلمــات بديلــة تســتطيع اســتخدامها فــي عنــوان الفيديــو، وهــذه الكلمــات عــادة 
ما تكون ممتازة للاستخدام.

4- معرفــة الأخطــاء فــي الفيديــو قبــل نشــره مــن ناحيــة عــدد التــاق المســتخدمة وهــل هــي 
ذات صلة بعنوان الفيديو، وهل يوجد في الوصف كلمات مشابهة لعنوان الفيديو.

ــادي، حينهــا ســتظهر لك  ــال/ بعــد تثبيــت الأداة وتســجيل الدخــول، قــم بالبحــث الاعتي مث

هذه الصورة.

عندمــا تبحــث عــن أي عنــوان فــي اليوتيــوب، ســيظهر لــك هــذا المؤشــر. الكلمــة المكتوبــة 

بالأعلــى (Overall score) معناهــا الدرجــة العامــة، فــإذا كانــت (High مرتفعــة) هــذا يعنــي 

أن لديــك فرصــة عاليــة فــي تصــدر نتائــج البحــث، فــي حــال قمــت بعمــل فيديــو عــن هــذا 

الموضوع وبهذا الاسم تحديدًا ، أنا بحثت عن "أفضل 10 مكائن القهوة المنزلية"

 

بعدهــا يأتــي مؤشــر الدرجــة العامــة ويتكــون مــن 100 درجــة، وهــذا العنــوان درجتــه ،57 

وتعتبر جدًا مناسبة (أكثر من ٥٥ تعتبر مناسبة بالنسبة لي).



المتصــدرة   الفيديوهــات  فــي  المشــاهدات  عــدد  الأداة  كمــا وتُظهــر 

وعدد مشتركي القناة.

لخاصيــة  بالنســبة  أمــا  باقــات مميــزة.  أيضًــا  وتوجــد  الأداة مجانيــة، 

مؤشــر البحــث، فهــي متوفــرة فــي النســخة المجانيــة ولا تحتــاج أن 

تشترك لكي تظهر لك.

لتحميل الأداة على قوقل كروم اضغط هنا

أما بالنسبة للمؤشرين بالأسفل:

مؤشــر عــدد الأشــخاص الذيــن يبحثــوا عــن هــذا العنــوان: كلمــا اتجــه المؤشــر إلــى اللــون 

الأخضــر فهــذا يعنــي أن عــدد الأشــخاص الذيــن يبحثــون عــن هــذا العنــوان كبيــر جــدًا، وإذا 

هــذه  مثــل  عــن  يبحــث  مــن  جــدًا  قليــل  عــدد  أن  يعنــي  الأحمــر فهــذا  اللــون  إلــى  اتجــه 

العناوين.

مؤشــر المنافســة: كلمــا كان المؤشــر يتجــه إلــى الأخضــر فهــذا يعنــي أن المنافســة قليلــة 

جــدًا، وإذا اتجــه إلــى اللــون الأحمــر فهــذا يعنــي أن المنافســة عاليــة جــدًا فــي مثــل هــذه 

العناوين.

عدد المشتركين بالقناة

عدد مشاهدات الفيديو



لسبب ما، المؤشر في هذه الأداة لا يعطي نفس نتيجة الأداة السابقة.

 TubeBuddy الأداة الثانية هي أداة

بالــضبط  الســابقة  الأداة  فكــرة  نــفس  الأداة  هــذه 

وبنفــس المميــزات؛ لكــن خاصيــة مؤشــر البحــث فــي 

النســخة المجانيــة متــاح لعــدد محــدد مــن مــرات البحــث 

يوميًــا. بمعنــى إنــك تســتطيع اســتخدام هــذه الخاصيــة 

تقريبًا 5 أو 10 مرات باليوم، عكس الأداة الســابقة التي 

النســخة  فــي  البحــث  مؤشــر  اســتخدام  تســتطيع 

المجانية بحُرية تامة.

للأســف، لا أســتطيع إفــادتك أي المؤشــرين أقرب للحقيــقة، لكن أنا شــخصيًا أفضل 

اســتخدام أداة VIDIQ. البعــض يحملهــم الإثنــين مع بعــض، ولا مــانع من إنك تــسوي 

زيهم وتستفيد منهم الاثنين.



للفيديــو  المناســب  العنــوان  واختيــار  البحــث  كيفيــة  إن 
.Keyword Research الخاص بك تعرف بـ

قبــل أن أشــرح كيــف تقــوم بالبحــث عــن عنــوان مناســب، يجــب أولًا أن تعــرف ممــا يتكــون 

بمجــرد  انتباههــم  ويجــذب  اليوتيــوب  زوار  عنــه  يبحــث  الــذي  الناجــح  الفيديــو  عنــوان 

قراءته.

عادة ما يتكون عنوان الفيديو الناجح من شيئان أساسيان وهما: 

عنــوان يبحــث عنــه زوار اليوتيــوب ولا يــوجد علــيه منافــسة عالــية + جمــلة تضــاف بــعد 

الكلمــات الرئيســية التــي تســتهدفها - وظيفــة تلــك الجملــة هــي أن تجــذب الانتبــاه 

للفيديو.

الأداة مجانيــة و توجــد أيضًــا باقــات مميــزة بمقابــل. للأســف، مــا حصلــت كوبــون يخــصم 

%100 عشــان كــدا برأيــي جــرب هــذه الأداة وبعــد شــهر قــرر إيــش إللــي تناســبك أكثــر. 
ــة لكــن بعــدد محــدد للاســتخدام  وخاصيــة مؤشــر البحــث متوفــرة فــي النســخة المجاني

اليومي.

TubeBuddy تحميل أداة

كوبـــــــــون خصم 50%
للعضوية المميزة لمدة شهر! ComtechiesBuddy



معادلة عنوان الفيديو الناجح

أفضل 10 عطور شتوية – تتوقع وش أفضل عطر شتوي في القائمة؟

طيــب حصلــت عنــوان فيديــو عليــه بحــث عالــي ومنافســة 
قليلة. كيف أصنع محتوى؟

توجــد كــذا طريقــة، والطريقــة الأســهل هــي: بفتــح برنامــج تســجيل الشاشــة وتمســك 

المايــك وتتكلــم. علــى ســبيل المثــال، حصلــت عنــوان فيديــو مناســب مثــلًا ١٠ مكائــن 

قهــوة منزليــة، تقــوم تــروح للمتاجــر وتختــار ١٠ مكائــن وتبــدأ تصويــر، وتتكلــم عــن مميــزات 

وسلبيات كل ماكينة مع كود خصم لكل واحدة فيهم.

وتســوي  ماكينــة  تطلــب  إنــك  وهــي  ثانيــة،  طريقــة  فــي  الطريقــة  أعجبتــك  مــا  إذا 

انبوكسنق -يعني تصور فتح المنتج والتجربة -  وفي الأخير تحط كودك الخاص.

فيــه طريقــة ثالثــة وهــي: تأخــذ الفيديوهــات إللــي يوفرهــا المتجــر للمســوقين وتدمجهــا 

مــع بعــض وتكتــب عليهــا كلام، مثــل: المميــزات والســلبيات وإلــخ... وأخيــرًا، تحــط كــودك 

في الفيديو وفي الوصف.

ــالي  ــث ع ــه بح ــو علي ــوان فيدي عن

ومنافسة قليلة

جملة لجذب الانتباه

(تتوقع مين المركز الأول)

عنــوان فيديــو 

ناجح

بعــــــــــــــــد  تضــاف  جملــة 

ــوان الرئيســي،  العنـــــــــــــــــــــ

وظيفتهــا جــذب الانتبــاه 

بالضغــط  يقــوم  لكــي 

على الفيديو

عنــوان فيديــو عليــه بحــث 

=+عالي ومنافسة قليلة



فــي  بالعمولــة  التســويق  مجــال  فــي  الثالثــة  الطريقــة 
اليوتيوب هي: الإعلانات الممولة 

فــي  بالعمولــة  التســويق  مجــال  فــي  الثانيــة  الطريقــة 
اليوتيوب هي: الدفع لأصحاب القنوات لعرض كودك

لــن أتكلــم عــن هــذه الطريقــة فــي هــذا الفصــل؛ لأننــي ســأتكلم عنهــا فــي الفصــل مــا قبــل 

الأخير وبالتفصيل الممل.

هل لازم أحط روابط للمنتجات في الوصف وأيضا الأكواد؟
يفضل تحطها؛ لأنها تسهل وصول العميل للمنتج.

طبعــا الطريقــة واضحــة ولا تحتــاج شــرح مفصــل. وهــي ببســاطة، الدفــع لأصحــاب 

القنــوات لعــرض كــودك لديهــم. ولا أنصــح بهــذه الطريقــة؛ لأنهــا تعتبــر ذات تكلــفة 

عالية وغير مجدية بالنسبة لي.

لكن، إذا قررت الإعلان عند هؤلاء المؤثرين فتذكر هذه النقاط:

1- يجب أن تكون عمولتك عالية من الكود،  50 ريال فما فوق.
2- تأكد من أن صاحب المتجر لا يمانع مثل هذا النوع من الإعلانات لمتجره.

3- تأكــد مــن اختيــار القنــاة المناســبة للمنتــج المناســب، يعنــي مــا ينفــع تختــار قنــاة 
تتكلم عن الكورة وتعلن لمنتج عن الفساتين.

4- يجب أن تعلم أن فيه طرق أفضل بكثير من هذه الطريقة.



السبب هو: لأنه أغلب الشركات والأشخاص المهتمة بعالم التجارة ستجدهم في تويتر.

تويتــر مــن المنصــات إللــي أعتبــر نفســي فنــان فيهــا وأعــرف أغلــب أســرارها، وللأمانــة 

هــذي المنصــة مصــدر ذهــب للنــاس إللــي تبــي تكســب مــن التجــارة الإلكترونيــة بصفــة 

عامــة. ولا أتكلــم هنــا فقــط علــى التســويق بالعمولــة؛ بــل أتكلــم علــى إنــك توفــر خدمــات 

أو تبيع منتجاتك أو تسوق لمنتجات أخرى.

قبل لا أشرح كيف تكتب تغريدات، فيه أشياء مهمة لازم تسويها وهي أن: 

1- تصبح صانع محتوى - شرحنا سابقًا كيف تصبح صانع محتوى.
2- تسوي حملات ممولة عن طريق تويتر (مثلًا تسوي حملة لكود معين).

1- حســابك يكــون متخصــص بمجــال معيــن (إذا مــا اختــرت تخصص لحســابك إلى الآن، 
نفــس  فــي  حســاب  وســوي  بطرحهــا  ومعجــب  تتابعهــا  إللــي  الحســابات  شــوف 

التخصص ولكن قدم المعلومة بأسلوب الخاص).

2- حسابك يكون جاهز بشكل احترافي، من حيث الصورة والاسم والبايو.
3- تستمر بالنشر وما تطفش

طيب كيف أسوق بالعمولة عن طريق تويتر؟

تغريــدات  وتكتــب  تســوق  كيــف  الأولــى.  بالطريقــة  نبــدأ  طيــب 
تجيب لك مبيعات لما تكون صانع محتوى؟

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عن طريق تويتر؟



آلية التسويق بالعمولة في تويتر عن طريق صناعة المحتوى

تغريــدات  وتكتــب  تســوق  كيــف  الأولــى.  بالطريقــة  نبــدأ  طيــب 
تجيب لك مبيعات لما تكون صانع محتوى؟

عشــان تكتــب تغريــدات تضــرب وتجيــب لــك مبيعــات، لازم ثــم لازم ثــم لازم تقــدم محــتوى 

ذو قيمــة فــي تغريداتــك. بمعنــى حــاول تخلــي النــاس تســتفيد مــن المعلومــات إللــي 

عندك وما تكتب محتوى فقط عشان تبيع ومع نفسهم الناس.

مختــص  محتــوى  صانــع  تصيــر  وقــررت  بالقهــوة  تهتــم  أنــت  إذا  المثــال،  ســبيل  علــى 

بالقهوة، بدل كتابة تغريدة مثل إللي بالصورة… 

معيــن  مجــال  تختــار  أولًا: 

وتبــدأ تكتــب عنــه تغريــدات 

وتكسب متابعين.

مــن  معيــن  عــدد  كســب  بعــد  ثانيًــا: 

فــي  أكــوادك  بوضــع  تبــدأ  المتابعيــن، 

ــوى يقــدم  ــدات علــى شــكل محت التغري

قيمة وليس محتوى بيعي.

رابعًا: تستلم العمولة 

وتبــدأ بإنشــاء تغريــدات 

وثريدات جديدة.

العميــل  يــرى  عندمــا  ثالثًــا: 

التغريــدة أو الثريــد الخــاص بــك 

علــى  ويدخــل  بكلامــك،  ويقتنــع 

أو  رابطــك  باســتخدام  المتجــر 

يشتري بكودك تكسب عمولة.



السر هو كتابة الثريدات.

فهــي الأســرع  فــي الانتشــار، والأفضــل فــي المبيعــات، والأقــوى فــي جــذب متــابعين 

جدد.

فيه كذا طريقة، ومنها: 

الطريقة الأولى: النسخ واللصق 

تنســخه  جاهــز،  النــص  مــاب) وتحصــل  (كــود  بالعمولــة  التســويق  لمنصــة  تــروح   -1
وتسوي لصق مع بعض التعديلات.

والحــل هــو: كتابــة محتــوى مفيــد 

وتقــرأه  تفضلــه  النــاس  يجعــل 

لأنــك  الشــراء؛  قــرار  وتتخــذ 

أقنعتهــم وهــذا ثريــد عــن مكائــن 

القهوة وشوف كمية التفاعل.

لــو تلاحــظ بالصــورة الســابقة كاتب/ـــة تغريــدة عاديــة وحــاط كــود خصــم (ممكــن تجيــب 
مبيعات ولكن هذا شغل عشوائي ولا نريده)

كيف أكتب تغريدة تضرب؟

طيب من وين أجيب محتوى الثريدات؟



2- بعدهــا تنــزل لتحــت وتحصــل رابــط لقوقــل درايــف أو لصــور المتجــر، تضغــط عليهــا 
وتفتح معك صور تحملها وترفعها بالتغريدة. 

3- تنشــر الثريــد بعــد إنشــاء تغريــدة 
أولى تلفت الانتباه.

هــذا مثــال لثريــد ســويته وكســبت منــه 

إلى الآن تقريبًا 400 ريال.

من وين أجيب محتوى الثريدات؟

الطريقة الثانية: موقع رتبها 

كثيــر مــن النــاس لا يعــرف هــذا الســر، وهو كــيف تــجد محتــوى ثريــدات عليــها إقبــال عالي، 
ــريد  ــاغة الث ــها اســتلهام أفــكار محتــوى أو تقــوم بإعــادة صي بحيــث تســتطيع مــن خلال

ونشره بشكل مختلف.

والســر هــو موقــع (رتبهــا)، هــذا الموقــع يظهــر لــك أكثــر ثريــدات تويتــر تفاعــلًا، مــن حيــث 

الأكــثر قــراءة والأكثر إعجــابًا. وبإمــكانك فلــترة النتــائج لتــظهر آخر أســبوع أو آخر شهر أو 

مدى الحياة.

ومــن خــلال هــذا المــوقع ســتجد نــمط شــبه ثــابت للثريــدات إلــلي تضــرب. والمواضــيع 

المســتخدمة فــي هــذه الثريــدات بإمكانــك اســتلهام الأفــكار منــها أو إعــادة صيــاغة 

الثريــد بأســلوبك الخــاص مــع كتابــة المراجــع، إذا أعــدت صياغتهــا. (وبالنســبة لــي، لا 

أفضل هذه الطريقة)

www.rattibha.com   :رابط الموقع



بإمكانــك أيضًــا البحــث عــن موضــوع معيــن، 

لــك  وبتطلــع  قهــوة،  كلمــة  اكتــب  مثــلًا: 

والمطلــوب  القهــوة.  عــن  كثيــر  ثريــدات 

الثريــدات  هــذه  دراســة  هــو  هنــا  منــك 

مثلهــا  وكتابــة  عليهــا،  الإقبــال  وســبب 

بأسلوب مختلف.

 Twemex الطريقة الثالثة: أداة

صانــع  كنــت  إذا  جــدًا  تســاعدك  أداة  هــي 

محتــوى، ووظيفتهــا هــي إنهــا تطلــع لــك 

أفضل التغريدات والثريدات لأي حساب.

وطريقــة عملهــا بســيطة، ثبــت الأداة علــى 

متصفــح جهــازك الكمبيوتــر وبعدهــا ادخــل 

أي حســاب فــي مجالــك (حســاب منافــس) 

إللــي  والتغريــدات  الثريــدات  لــك  وبيطلــع 

جابــت لايــكات أكثــر شــي، وبعدهــا خــذ هــذه 

المواضيــع وســوي عنهــا ثريــد أو تغريــدة 

لأن عليها طلب.

فــي  تلاحــظ  ولــو  مــن حســابي،  مثــال  هــذا 

اليمين في قائمة لأكثر التغريدات تفاعلًا.



لكــي تكتــب ثريــدات ذات محتــوي فيروســي ســريع الانتشــار يجــب ان تهتــم بالتغريــدة 

الاولــى دائمــا فنســبة 98% مــن النــاس ســوف يفضــل الثريــد بعــد قــراءة التغريــدة الاولى 

فيه.

�ولذلــك يجــب ان تكــون التغريــدة الاولــى فــي الثريــد تجــذب وتحــث علــى عمــل لايــك ولــكن 

بطريقــة غيــر مباشــرة مثــلا تكتــب فــي نهايــة التغريــدة الاولــى جملــة (ثريــد يفضــل ان 

ــريد  ــة ، او ث ــم التجــارة الالكتروني ــام دخــول عال ــوم مــن الاي تحفظــه عنــدك اذا اردت فــي ي

سوف يهمك اذا قررت ان توفر المال وتصنع قهوتك بالمنزل)

هــذه الجمــل تحــث العقــل الباطنــي علــى عمــل لايــك بســبب انــه يــرى انــه ربمــا ســوف 

يحتاجه بالمستقبل!

وعشان تكتب ثريدات تضرب اهتم بالتغريدة الأولى واجعلها لا تقاوم بإضافة: 

1- أرقام أو نسبة أو كلاهما.
2- أن يكون موضوع الثريد يجذب الانتباه ويحث على الفضول.

3- أن تضيف جملة تحث على إجراء CTA (عمل لايك) بطريقة غير مباشرة.

كيف تكتب ثريدات تضرب ؟

مثال



مــن الملاحظــات المهمــة هــو إنــك تكتــب عــن مواضيــع تهــم الــكل بيــن 
الحين والآخر ولا تتخصص بزيادة.

مــن المهــم جــدًا عــدم التخصــص بزيــادة فــي حســابك فــي تويتــر، ويفضــل كتابــة تغريــدات 

وثريــدات عامــة فــي مجالــك؛ والســبب أنــه بعــد فتــرة ســتجد أن جمهــورك المســتهدف 

أصبــح أقــل. وهــذا لأنــك اســتحوذت علــى عــدد كبيــر منــه، والحــل بســيط وهــو كتابــة 

تغريدات عامة في مجالك أو مجالات مقاربة من مجالك وألا تتخصص بزيادة.

مثــال/ إذا كان جمهــورك مختــص فــي مجــال التســويق بالعمولــة بعــد فتــرة ســتجد 

صعوبــة فــي كســب متابعيــن جــدد. لذلــك؛ ستوســع دائــرة حســابك وتتكلــم عــن التجــارة 

الإلكترونية بصفة عامة وعن الربح من الإنترنت وإلخ…

مثــال آخــر/ إذا كان جمهــورك مهتــم بالقهــوة وآلات القهــوة، ممكــن تتكلــم عــن مقاهــي 

القهــوة أو مقاهــي الحــلا إللــي تقــدم قهــوة ممتــازة مثــلًا، ومــو كل تغريــدة فيهــا رابــط أو 

كود تسويق بالعمولة.

�نفس المبدأ في التصميم والتسويق وإلخ... من التخصصات

1- سلسلة بزنسة تويتر وتستطيع الاستماع لها عن طريق اليوتيوب بالضغط هنا

مصادر لتعلم كيف تصبح صانع محتوى على تويتر



إيجابيات الإعلانات الممولة في التسويق بالعمولة:

1- لا تحتاج إلى صناعة محتوى.
2- تستطيع استهداف الجمهور المهتم بدقة.

3- إذا كنت تسوق كود لبراند معروف راح تحصل على عمولات كثيرة.

سلبيات الإعلانات الممولة في التسويق بالعمولة:

١- دفع مبلغ مالي لترويج التغريدة.

٢- احتمال تويتر يرفض الإعلان بسبب رابط التسويق بالعمولة.

ــروج لهــا عــن طريــق الحمــلات الممــولة لأنك قــاعد  ــدات ترفــض إنــك ت ٣- بعــض البران

تنافسهم.

الطريقــة الثانيــة للتســويق بالعمولــة فــي تويتــر هــي: الإعلانــات 
الممولة

ــلًا، تجــي لــك على  ــات لكــود نــون مث ــر وجــود بعــض الإعلان ــو تلاحــظ وأنــت بتتصفــح تويت ل

شكل إعلان. للأمانة أنا ما جربت هذه الطريقة، ولكن طريقة عملها كالتالي:

أولًا: إنشــاء حمــلات إعلانــية 

على منصة تويتر.

الــذي  الإعــلان  الــزوار  يشــاهد  ثانيًــا: 

رابعًا: تستلم العمولة يحتوي على رابطك أو كودك.

وتبدأ بحملة جديدة 

أو تستمر بالحملة الحالية.

العميــل  يشــترى  عندمــا  ثالثًــا: 

رابطــك  أو  كــودك  باســتخدام 

ستحسب لك عمولة.



1- اختر متاجر أو براندات تقدم عمولة عالية.

2- اختر متاجر أو براندات تقدم خصم ممتاز.
3- تأكــد قبــل عمــل حملــة ممولــة أن البرانــد أو المتجــر لا يمانــع إنــك تســوي 

حملة ممولة.

4- تأكد من أن جمهورك في تويتر وليس في منصة تواصل أخرى. 
5- خصص ميزانية بسيطة للإعلان. 

نصائح عامة لكي تنشئ إعلان ممول للتسويق بالعمولة:

1- طــرق الإعــلان الــذكية المجــانية 
عمــل  وطريقــة   | تويتــر  فــي 

الإعلانات الممولة الاحترافية

 - تويتــر  علــى  تعلــن  كيــف   -2
إعلانــات تويــتر احترافــية - كيفــية 

شــرح  تويــتر  عــلى  إعــلان  عمــل 

مفصل

مصادر لتعلم الحملات الممولة على تويتر



طيب كيف أسوق بالعمولة في التيك توك؟ توجد طريقتين وهما:

فقط بفتح الكاميرا وتصوير اللاب توب والكلام عن موضوع معين.

ــا  ــز فعليً ــه كن ــوك؛ لأن ــكل شــخص يبغــى ينشــهر عليــك بالتيــك ت ــة ل وهــذه فرصــة ذهبي

ولكن حاول أن تتميز وتصنع لك براند خاص بك.

1- حملات ممولة - وسبق وشرحتها.
2- صناعة محتوى في التيك توك - وبرضه سبق وشرحته.

ولكــن طريقــة صناعــة المحتــوى فــي التيــك تــوك هــي الشــي إللــي مــا شــرحته 

وهي بتكون كالتالي....

التيــك تــوك مــن أســرع المنصــات إللــي تقــدر مــن خلالهــا تصنــع لــك 
جمهــور، علــى ســبيل المثــال: أنــا بديــت بالتيــك تــوك مــن شــهر 
ونــص وبــدون مــا أعلــن عنــه بحســابي فــي تويتــر أو أي مــكان وصلــت 

إلى 5 آلاف متابع.

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عن طريق التيك توك؟



طيــب حصلــت عنــوان فيديــو عليــه بحــث عالــي ومنافســة 
قليلة. كيف أصنع محتوى؟

طيب وين أحط روابط أو أكوادي للتسويق بالعمولة؟

1- تســوي فيديــو عــن تــوب 10 منتجــات معينــة أو متاجــر معينــة بتخفيــض قــوي، مثــلًا: 
أفضــل متاجــر محليــة تقــدم خصــم علــى شــوزات أديــداس، أو أقــوى 10 تخفيضــات علــى 

مكائن قهوة، أو أقوى 10 تخفيضات على المتاجر بمناسبة نهاية السنة وهكذا… 

للمنتجــات  فتــح  فيديوهــات  يعنــي   - إنبوكســنق  أو  مراجعــة  فيديوهــات  تســوي   -2
وتجربتها.

3- ممكــن تســوي فيديوهــات مراجعــات لأزيــاء المشــاهير، ومــن ويــن يقــدروا يشــتروها 
(ترند الأوتفت).

1- إذا كانت أكواد، تقدر تحطها في الفيديو إللي تسويه.
2- إذا كانــت روابــط، تقــدر تســوي صفحــة هبــوط وتحــط رابــط الصفحــة فــي البايــو 
(ســيتم شــرح صفحــة الهبــوط فــي قســم الإعــلانات الممــولة لاحقًا) ولكن يــنبغي عليك 
معرفــة أنــه يشــترط وصولــك إلــى 1000 متابــع لكــي يفتــح لــك خانــة الرابــط فــي البايــو، 

وبعضهم يقوم بعمل ترويج للفيديو من نفس التيك لكي يكسب1000 متابع.

يفضل تحطها؛ لأنها تسهل وصول العميل للمنتج.



إيجابيات التيك توك في التسويق بالعمولة:

1- انتشار سريع للفيديوهات.
2- قلة المنافسين فيه، فالأغلب يصنع محتوى ترفيهي.

سلبيات التيك توك في التسويق بالعمولة:

1- معدل الشراء أقل من المنصات الأخرى.
2- صعوبة التسويق بالعمولة بالروابط فيه.

الفيديــو  تبــي  إذا  الترنــد  يواكــب  محتــوى  تصنــع  لازم   -3
يوصل مشاهدات عالية.

آلية التسويق بالعمولة في التيك توك عن طريق صناعة المحتوى

فيديوهــات  إنشــاء  أولًا: 

او  تعليميــة  أو  مراجعــات 

ترفيهية عن منتجات معينة.

ثانيًــا: وضــع أكــوادك فــي الفيديوهــات 

وتضــع  الهبــوط،  صفحــة  فــي  أو 

رابطها في البايو.
رابعًا: تستلم العمولة 

بإنشــــــــــــــــاء  وتبــــــــــــــــــدأ 

فيديوهات جديدة.

العميــل  يــرى  عندمــا  ثالثًــا: 

ويقتنــع  بــك  الخــاص  الفيديــو 

باســتخدام  المتجــر  علــى  يدخــل 

بكــودك  يشــتري  أو  رابطــك 

تكسب عمولة.



1- قدم معلومات في الفيديوهات.
2- اجعل الفيديو ممتع. 
3- ابدأ بأقل الإمكانيات.

4- لا تحــمل مقــاطع جاهــزة في التــيك تــوك، يفــضل الفيديوهــات إلــلي تصــورها من 
الكاميرا الخاصة ببرنامج التيك توك.

5- الناس تحب فيدوهات مراجعات المنتجات فاستغل هذه النقطة جيدًا.

للتســويق  محتــوى  تنشــئ  لكــي  عامــة  نصائــح 
بالعمولة على التيك توك:

أمثلة على محتوى تسويقي على التيكتوك:



نجــي لأول طريقــة، وهــي طريقــة إنشــاء بــوت فــي 
الواتساب أو التليقرام:

مثــال لبــوت 
واتساب/

1- إنشاء بوت في التليقرام أو الواتساب للكوبونات.
2- إنشاء قناة أو قروب في تخصص معين ونشر محتوى.

3- الإعلان في قنوات أو قروبات جاهزة. (لا أنصح بها)

يوجد ثلاث طرق للتسويق بالعمولة في الواتساب والتليقرام:

قبــل لا نشــرح طريقــة إنشــاء البــوت، لازم أول شــي أوريــك مثــال لهــذا البــوت وكــيف 

يعمل. 

دخلـــــــــــت علــى البــــــــــوت 

وحطيــت نقطــة، وأرســل 

لــي قائمــــــــــــــــــــــــــة بأكــواد 

المتاجر إللي عنده

بعدها كتبــــــــــــــــــــــــــت 8

وأرســــــــــــــــــــــــــــــــــــــل لي

 الكود لفوغا كلوسيت



مثال لبوت تليقرام

البــوت  علــى  دخلــت 

 START وضغطــــــــــــــــــــــت

وأرســــــــــــــــــــــــل لــي قائمة 

ــواد المتاجــر إللــي  بأكــــــــــــــ

عنــــــــــــــــــــــده

ــى مســتر  ــت عل ضغطــــ

منــــــــــــــــــــدوب بالأســفل 

وأرسل لي الكود

روابــط بــوت الواتســاب والتليقــرام 
لكي تجربها بنفسك

https://t.me/Code5sm_bot https://iwtsp.com/966503321935



ملاحظــة/ هــذه الطريقــة منتشــرة فــي التليقــرام، ولكــن قليــلًا مــا نراهــا 
في الواتساب.

1- تشاهد الفيديو إللي بالاسفل.
2- تجمع أكواد وتحط هذه الأكواد على شكل قائمة في البوت.

3- تبدأ تسويق البوت للناس.

كيف أسوي بوت على التليقرم؟

1- تشاهد الفيديو إللي بالاسفل.
2- تجمــع أكــواد وتحــط هــذه الأكــواد علــى 

شكل قائمة في البوت.

3- تبدأ تسويق البوت للناس.

وهذا فيديو يشرح آلية عمل البوت على التليقرام

آلية التسويق بالعمولة في التيك توك عن طريق صناعة المحتوى

أولًا: تنشــى البــوت باســتخدام 

مواقع معينة. 

ثانيًــا: تقــوم بإدخــال الأكــواد التــي لديــك 

رابعًــا: يقــوم العميــل بالدخــول في هذا البوت على شكل قائمة.

كــود  وطلــب  البــوت  إلــى 

وبعدهــا يشــتري مــن المتجــر 

بكودك وتكسب عمولة.

ثالثًــا: تقــوم بترويــج هــذا البــوت 

في أي منصة سوشال ميديا

https://www.youtube.com/watch?v=d7FnuEZBVT0



الطريقــة الأولــى: "المفضلــة لــدي" هــي لتســويق مثــل هــذا النــوع مــن المشــاريع، هــي 

(بالتســويق الممــول) وتحثهــم علــى اتخــاذ إجــراء CTA وتقولهــم مثــلًا: احفظــوا هــذا 

الرقم عندكم بيفيدكم جدًا تاخذوا أكواد وقت ما تشتروا.

طبعــا الحملــة الممولــة ليســت اختصاصــي، ولذلــك يفضــل أن تتعملهــا بنفســك مــن 

خلال اليوتيوب، أو تجعل شخص آخر يمسك الحملة لك وهو الخيار الأفضل.

أو  للشــركات  المحتــوى  ولكــن صناعــة  عنــه،  هــي بصناعــة محتــوى  الثانيــة:  الطريقــة 

المشــاريع بصفــة عامــة ليســت ســهلة مثــل صناعــة محتــوى لبرانــد شــخصي؛ والســبب 

أنــه العميــل عــارف إنــك يــا شــركة أو مشــروع تبــي تبيعــه لــه شــي، وكل المعلومــات إللــي 

تقدمهــا منحــازة لطــرف. لذلــك؛ كثيــر مــن الجمهــور لا يحــب متابعــة حســابات صنــاع 

المحتوى الذين يمثلون براند أو شركة.

العــرض  صــورة  أن  هــو:  المشــاريع  لحســابات  الجماهيــر  متابعــة  لعــدم  آخــر  ســبب 

والاســم والبايــو لا يمثــل شــخص يمكــن التواصــل معــه؛ بــل يمثــل جهــة أو مشــروع، 

وهذا يخلق حاجز بين المتابع وصانع المحتوى.

غيــر  برقــم  البــوت  تســوي  جــرب 
مــا  وإذا  لــك،  أفضــل  رقمــك 
فــي  اكتــب  الفيديــو  ناســبك 
علــى  بــوت  إنشــاء  اليوتيــوب 

الواتساب.

1- تحتاج موقع وسيط لإنشاء البوت على الواتساب.
2- تجمع أكواد وتحط هذه الأكواد على شكل قائمة في البوت.

3- تبدأ تسويق البوت للناس.

كيف أسوي بوت على الواتساب؟

وهذا فيديو يشرح آلية عمل البوت على الواتساب

طيب سويت البوت كيف أسوقه؟

https://www.youtube.com/watch?v=_b98sg3jK_g



هل فيه فائدة منها فعلًا؟

إذا أنــت مصــر تصنــع محتــوى اصنــع، ولكــن ســوي حســاب للبــوت وحســاب شــخصي لــك 

تقــدم فيــه معلومــات وتتكلــم فيــه عــن البــوت أيضًــا، وبكــذا ربطــت البــوت بطريقــة غيــر 

مباشرة فيك وصرت تسوق له وفي نفس الوقت تسوق لنفسك.

الطريقة الثالثة لتسويق البوت هي: الإعلان عند المؤثرين

أعلن أو كلم صناع المحتوى يسوقوا للبوت 

1- البعض بيسوق لك مجانًا. 
2- البعض ياخذ مقابل. 

3- والجزء الأخير بيسحب عليك. 

نقطــة أخيــرة وهــي: لا تدفــع مبالــغ عاليــة للترويــج للبــوت؛ والســبب إنــه عمولتــك فــي 

ــي تصرفــه. وتذكــر  ــة، وممكــن تكــون أقــل مــن إلل ــر تاخذهــا مــن التســويق بالعمول الأخي

عزيزي، أن التسويق بالعمولة ممتاز كدخل ولكن لن يجعلك غني.

أو  العنايــة،  أو  المــال،  أو كســب  اللغــة،  تعلــم  عــن  قناتــك  كانــت  إذا  نعــم، خصوصًــا 

العلاقات وغيرهم… بتحصل بإذن الله إقبال قوي عليها.

طيب ما الحل؟

هــي بإنشــاء قنــاة أو قــروب فــي تخصــص معيــن ونشــر محتــوى عنــه. وهــذه أمثلــة 

لبعض القنوات والقروبات في التليقرام:

طبعــا نفــس مبــدأ صناعــة المحتــوى إللــي ذكرنــاه ســابقًا يطبــق فــي القنــاة أو القــروب إذا 

ناوي تفتحها. والفرق بين القناة القروب بسيط جدًا: 

1- القناة محد يقدر يتكلم فيها.
2- القروب يكون مفتوح عادة للنقاشات في مجال معين.

الطريقة الثانية للتسويق بالعمولة في التليقرام والواتساب



أكــثر  الواقــع،  في  تويــتر  عن  كثــير  يختــلف  لا  عمومًــا  والواتســاب  خصوصًــا  التليقــرام 

قنــوات  فــي  تحصلهــا  تلقائيًــا  تفاعــل  عليهــا  إللــي  تويتــر  فــي  والتغريــدات  الثريــدات 

التليقــرام، النــاس هنــاك تحــب "اســتعارة المحتــوى بــدون الاسم" ويبــرروا بإنــهم ينقلــوا 

المعرفــة ولكــن هــم يبغــوا فقــط محتــوى لقناتهــم، علــى العموم طريقة إيجــاد المحتوى 

لقناتك بسيط.

1- ابحــث عــن مواضيــع فــي موقــع رتبهــا وعيد صياغتها بأســلوبك، وحط روابط تســويق 
بالعمولة أو أكوادك.

2- ابحــث عــن مواضيــع فــي موقــع quora وعيــد صياغتهــا بأســلوبك، وحــط روابــط 
التسويق بالعمولة أو أكوادك.

3- ابحــث فــي المدونــات وقنــوات اليوتيــوب عــن مواضيــع فــي نفــس تخصــص قناتــك، 
وتكــون بطريقــة التــوب 10 إللــي ســبق وشــرحتها وبرضــو عيــد صياغتهــا وضيــف وعــدل 

وانشرها.

طيــب بعــد مــا جهــزت القنــاة وســويت الاســم والصــورة كيــف 
أصنع محتوى لها؟

ــر علــى  ــر الطــرق اللــي كبــرت قناتــي هــي طريقــة نشــرها فــي تويت ــة واحــدة مــن أكث للأمان

شكل ثريد!

كيف؟

ببســاطة، أســوي ثريــد عــن ١٠ قنــوات تليقــرام مميــزة وأحــط قناتــي أول شــي أو آخــر شــي  

أكثر التغريدات تفاعلًا تكون بداية الثريد أو نهايته.

وبعدها الثريد يضرب، ومدري ليش الناس تحب مثل هذا النوع من الثريدات.

الطريقــة الثانيــة: إذا مــا عنــدك متابعيــن، أي شــخص يســوي ثريــد عــن قنــوات تليقــرام 

تكلمه يضيف قناتك بالثريد الجديد.

ــد لصانــع محتــوى  ــد كامــل وحــط قناتــك، وأرســل هــذا الثري الطريقــة الثالثــة: ســوي ثري

عنده متابعين كثير بالعادة ما راح يرفض الطلب وراح ينشر الثريد الجاهز.

طيب كيف أسوق القناة أو القروب؟



قنــوات  لتســويق  تويتــر  ثريــد  طريقــة  مــن  أفضــل  مافــي  ملاحظــة/ 
التليقرام.

نجــي للطريقــة الأخيــرة للتســويق بالعمولــة فــي التليقــرام 
والواتساب.

وهــي الإعــلان فــي قنــوات أو قروبــات جاهــزة، وتحــط رابــط تســويق بالعمولــة أو كــودك 

في هذا الإعلان.

للأمانة لا أنصح بهذه الطريقة، ليش طيب؟

لأنــه وظيفــة صاحــب المتجــر هــو إللــي يعلــن عنــد المؤثريــن وليســت وظيفتــك، وبتصيــر 

ثلاث حالات عند الإعلان بهذه الطريقة:

من  الكبيــر  العــدد  هــذا  لاســتقبال  جاهــز  غيــر  المتجــر  والنتيجــة  يضــرب  إعلانــك   -1
ــر بيعلــن لــه. وبعدهــا ممكــن يتــم إلغــاء كثيــر مــن  العمليــات؛ لأنــه مــا توقــع فيــه مؤث

الطلبــات بســبب عــدم وجــود كميــة أو بســبب الضغــط، وعلــى العمــوم هــذا إحتمــال 

حلو إنه يضرب إعلانك، ولكن الأغلب ما راح يضرب.

2- إعلانك جاب مبيعات قليلة ولكن تغطي تكلفة الإعلان.
3- إعلانك ما جاب ولا بيعة والنتيجة خسارة. 

طبعًا قبل لا تعلن يفضل: 

تتابــع القنــاة أو القــروب وتشــوف التفاعــل لمــا يقــارب الأســبوعين وبعدهــا تقــرر تعلــن 

أو لا.

تتأكد من جمهور القناة هل هو سعودي أو لا.



مثــل مــا أنتــم شــايفين، بمجــرد 

فــي  طبيعــي  عســل  كتابــة 

قوقــل أول ٤ نتائــج كانــت عبــارة 

يعنــي  ممولــة  إعلانــات  عــن 

يظهــر  عشــان  دفــع  شــخص 

أو صفحتــه  متجــره  أو  موقعــه 

في هذا المكان.

طيــب إيــش أقصــد بالإعــلان 
الممول؟

هــذه الطريقــة أفضــل أن تكــون للمحترفيــن أو للأشــخاص 
الذين حققوا فعلًا عمولات من التسويق بالعمولة.

الطريقة هي عمل إعلان ممول في منصات التواصل الاجتماعي أو قوقل.

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عن طريق الإعلانات الممولة؟



تــابع  (اليوتيــوب  واليوتيــوب  تــوك  والتيــك  الإنســتغرام  فــي  الإعــلان  أيضًــا  بإمكانــك 

لقوقل يعني نفس الموقع).

هل لازم يكون عندي موقع عشان أسوي إعلان ممول زي كذا؟

نعــم، وعــادي الموقــع يكــون موقــع كوبونــات فقــط، يعنــي مــو شــرط يكــون متجــر . 

وبجيــب لــك موقــع مجانــي تقــدر مــن خــلاله تســوي صفــحة هبــوط وتــحط فيــها أكــوادك 

وقوقل راح يقبله.

فــي  ممــول  إعــلان  شــكل 
السناب

شكل إعلان ممول في تويتر



هــذا أيضًــا موقــع آخــر 
يقــدم نفــس الخدمــة 
ولكــــــــــــــــن بشكـــــــــل 
مختلــف، واسمــــــــــــــه 
systeme.io وهـــــــــــذا 

رابطه اضغط هنا

طيب وش صفحة الهبوط؟

صفحــة الهبــوط هــي: صفحــة خاصــة بــك تقــدر تكتــب فيهــا محتــوى بيعــي يســاعد 

العميل يتحمس ويشتري المنتج إللي تسوق له.

يعني صفحة مليانة معلومات وظيفتها إقناع العميل بالمنتج.

الموقع اسمه كناري وهذا رابطه اضغط هنا

ومــن خلالــه تقــدر تســوي صفحــات احترافيــة وبشــكل مجانــي، وهــذي بعــض الصفحــات 

إللي تم عملها عن طريق الموقع.



إيجابيات التيك توك في التسويق بالعمولة:

وتوجــد عــدة مواقــع مثــل هــذه، ووظيفتهــا توفيــر صفحــة لــك تعــرض مــن خلالهــا 

معلوماتــك أو منتجاتــك أو روابــط وكوبونــات التســويق بالعمولــة، وهــذه قائمــة 

منها:

1- قوقل سايت
2- موقع كارد 

3- كانفا (نعم يقدم صفحات هبوط)
4- لينك تري اضغط هنا 

مميزات هذه المواقع:
1- مجانية

2- لا تحتاج برمجة
3- سهلة التعلم والتخصيص

4- المنصات تقبلها لما تسوي إعلان وتحط روابطها

طيب كيف آلية عمل الإعلان الممول؟

روابــط  أو  أكــواد  تختــار  أولًا: 

تقدم عمولات عالية.

ثانيًــا: تقــوم بإنشــاء موقــع أو صفحــة 

رابعًــا: يقــوم العميــل بالدخــول إلــى هبوط وتضع أكوادك/روابطك.

موقعــك ويضغــط علــى رابــط منتــج 

مــن  يشــتري  وبعدهــا  أعجبــه، 

المتجر بكودك وتكسب عمولة.

ثالثًــا: تقــوم بعمــل حملــة ممولــة 

منصــة  أي  أو  قوقــل  علــى 

سوشال ميديا.



قبــل مــا أقولــك طــرق إنشــاء الحملــة وإلــخ... لازم أعطيــك بعــض النصائــح المهمــة إذا 

كنت ناوي تسوق بالعمولة عن طريق الحملات الممولة:

1- اختر دائمًا منتج عليه طلب ومعروف.
2- اختر دائمًا عمولات عالية من ٥٠ ريال فما فوق للبيعة الواحدة.

ــه الأغلــب يرفض  ــع إنــك تســويها؛ لأن ــة تأكــد أن المتجــر لا يمان 3- قبــل لا تســوي حمل
لأنــك تنافســهم وتخليهــم يدفعــوا أكثــر بالحملــة، بينمــا شــغلة المســوق بالعمولــة هــو 

التكامل مع المتجر وليس التنافس معه.

4- إذا ما تعرف تسوي حملة خلي شخص خبير يسويها لك.
5- أخيــرًا حــط ميزانيــة صغيــرة للحملــة فــي البدايــة وبعديــن وإذا جابــت مبيعــات ارفــع 

المبلغ شوي شوي.

نصائح قبل إطلاق الحملة الممولة:

مصادر لتعلم إطلاق حملة ممولة

ورشــة التســويق بالعمولــة عــن طريــق حمــلات قوقــل مقدمــة مــن أكاديميــة كــود مــاب 

وبشكل مجاني:

ملاحظة مهمة: 

1- يجب أن تكون مسجل بكود ماب كمسوق لكي تحضر الورشة.
2- الورشة ممتازة للغاية والمدربة خبيرة جدًا في هذا الموضوع.



ملاحظة مهمة/
تقــدر تبحــث فــي اليوتيــوب عــن فيديوهــات أخــرى، اكتــب فقــط "طريقــة إنشــاء 

حملة ممولة في السناب".

ملاحظة مهمة/ 
تقــدر تبحــث فــي اليوتيــوب عــن فيديوهــات أخــرى، اكتــب فقــط "طريقــة إنشــاء 

حملة ممولة في التيك توك"، ولكن أنا دائمًا أثق في معلومات أحمد.

فيديــو يعلمــك كيــف تطلــق حملــة ممولــة فــي الســناب شــات مــن تقديــم المبــدع أحمــد 

سليمان.

فيديــو يعلمــك كيــف تطلــق حملــة ممولــة فــي التيــك تــوك مــن تقديــم المبــدع أحمــد 

سليمان.



ملاحظة مهمة/ 
تقــدر تبحــث فــي اليوتيــوب عــن فيديوهــات أخــرى، اكتــب فقــط "طريقــة إنشــاء 

حملة ممولة في الانستغرام"

ملاحظة/ هذا الشرح من حساب عبدالله جبران في تويتر

فيديو يعلمك كيف تطلق حملة ممولة في الانستغرام

الإلكترونــي في  البريــد  عاليــة يســتعملوا  وإللــي يكســبوا عمــولات  المحترفيــن  أغلــب 

حمــلات التســويق بالعمولــة، ولشــرح آليــة عمــل التســويق بالعمولــة يجــب أولًا أن أشــرح 

السيلز فنل، يا ترى إيش هو السيلز فنل؟

واحــدة مــن الطــرق الاحترافيــة للتســويق بالعمولــة 
هي: التسويق بالبريد الإلكتروني.

الســيلز فنــل باختصــار: هــو إدخــال العميــل المحتمــل إلــى قائمــة بريديــة تتضمــن 5 

رســائل، وكل يــوم ترســل لــه إيميــل بشــكل آلــي ومؤتمــت لكــي تقنعــه بالشــراء ويصبــح 

عميل جاد، ومحتوى هذه الإيميلات بيعي.



ملاحظة/ هذا الشرح من حساب عبدالله جبران في تويتر

مثــل مــا هــو واضــح بالصــورة، دور هــذا الســيلز فانــل إنــه مــا يخلــي العميــل ينتقــل مــن 

صفحة الهبوط إلى صفحة المنتج خالي الوفاض. 

(ملاحظــة/ شــرحنا ســابقًا صفحــة الهبــوط فــي قســم الإعلانــات الممولــة) راح تــعرض 

شــيء مجانــي ونســميه lead magnet  وفــي المقابــل العميــل يســجل بياناتــه عشــان 

نرسل له إيميلات. طيب إيش تقدر تعرض على العميل في هذي الحالة؟ 

كتاب مجاني بنفس المجال، مثال:

1- منتج خسارة وزن > كتاب عن حمية معينة
2- منتج للشعر > كتاب رقمي عناية بالشعر
3- أداة رقمية > دليل مجاني لاحتراف الأداة

عرض ورشة عمل مجانية:

1- مجال الربح من الانترنت
2- كورسات عن التسويق بالعمولة

طيــب مــا عنــدي كتــاب إلكترونــي مجانــي أو مــا عنــدي شــي أقــدر أعطيــه للجمهــور وش 

أسوي؟

هنــا بعــض المصــادر إللــي يعتمــدون عليهــا معظــم المســوقين للبحــث عــن كتــب بــدون 

حقوق

http://Idplr.com 

http://Freeplrdownloads.com 

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عـــــــــــــن طـريق

البريد الإلكتروني؟



طيــب الحيــن عنــدك كتــاب مجانــي وصفحــة هبــوط (شــرحت ســابقًا كيــف تحصــل علــى 

صفحــة هبــوط بشــكل مجانــي) وعرضــت الكتــاب المجانــي للعميــل وأخــذت إيميلــه، وش 

الخطوة إللي بعدها؟

ــا تقــدر تحــط  ــه إلــى صفحــة الشــكر، وهن ــد الحصــول علــى إيميــل العميــل يتــم تحويل عن

رابط المنتج إللي تبي تسوق له بالعمولة مع كودك،

وإذا ما اشترى العميل مو مشكلة نرجع نعيد استهدافه بالإيميل.

عنــدك حليــن الآن: واحــد تربــط الإيميــل بصفحــة هبــوط، والثانــي تســتعين بخدمــة بــريد 

إلكتروني فيها صفحة هبوط جاهزة. مثال على ذلك:

Getresponse - Aweber - Active campaign

منتجــك.  يشــتري  تقنــع عميلــك  إيميــلات عشــان   5 تحتــاج  عــادة  فنــل،  الســيلز  فــي 

الطريقــة إمــا تكــون بكتابتهــا بنفســك، أو تشــوف شــخص يكتــب لــك ٥ إيميــلات عــن 

المنتــج إللــي بتســوق لــه، ويكــون "المحتــوى بيعــي" يعنــي بعــد مــرور ٥ أيــام و ٥ إيميــلات 

المفروض العميل مقتنع بمنتجك إللي تسوق له.

طيب كيف نرجع نستهدفه بالإيميل؟

طيب محتوى الإيميلات كيف أجيبه؟ 

آلية عمل السيلز فنل أو التسويق عن طريق البريد الإلكتروني



بعــد مــا يحصــل علــى الكتــاب المجانــي أو الورشــة المجانــي، تبــدأ ترســل لــه إيميــلات، وأول 

إيميــل يكــون ترحيبــي وتعريفــي عــن نفســك أو المنتــج والهــدف منــه، والثانــي توعــوي عــن 

منتجــك أو حقائــق عامــة أو المشــكلة إللــي تواجــه العميــل، والثالــث حــل لهــذه المشــكلة، 

والرابــع قــروب تليقــرام للانضمــام، وأخيــرًا الخامــس يكــون بيعــي بحــت. وطبعًــا كل 

شخص يسوي سيلز فنل بطريقته المناسبة.

لديك منتج ملموس وتريد بيعه؟ إليك أفضل الطرق

طبعًــا بعــد مــرور ال5 أيــام تحــول هــذا الجمهــور للقائمــة العامــة، وإللــي مــن خلالهــا تقــدر 

ترسل لهم إيميل عام، وهذا الجمهور خلاص صار يعرفك.

مثــال/ إذا دخــل العميــل الســيلز فنــل حــق منتجــات العســل، وبعــد ٥ أيــام ســواء اشــترى 

(عمــلاء  مثــلًا  اســمها  قائمــة  العامــة. وهــي  للقائمــة  تلقائيًــا  بيتحــول  اشــترى  مــا  أو 

مهتميــن بالعســل) وبعــد كــم أســبوع حصلــت عــرض مــن متجــر عســل قــوي جــدًا ومــا 

شــخص مهتــم   3000 مثــلًا  إللــي فيهــا  البريديــة  تفتــح قائمتــك  تــروح  تلقائيًــا  يتكــرر، 

بالعسل، وترسل له رسالة عن هذا العرض وفيه كودك وفيه رابط الشراء.

وممكن من هؤلاء الـ 3 آلاف 100 شخص يشتري وبكذا تكسب عمولة ممتازة.

مصادر لتعلم التسويق عبر البريد الإلكتروني



أنــه بعــد فتــرة المقــالات إللــي راح تكتبهــا إذا قمــت بكتابتهــا بشــكل صحيــح راح تتصــدر 

قوقل، ولما أي شخص يبحث عن منتج معين بيطلع له مقالة كاملة من طرفك.

ــا عشــان تتصــدر فــي قوقــل لازم تعــرف وش هــو seo، وهــو باختصــار إنــك تكتــب  طبعً

المقــالات زي مــا النــاس تبحــث فــي قوقــل، مــع الأخــذ بعيــن الاعتبــار شــدة المنــافسة 

وعدد البحث عن هذه الجملة أو المقالة.

ونقطــة مهمــة أخــرى، إذا تبغــى تنجــح بالمدونــات طبــق معادلــة التــوب ١٠ إللــي ســبق 

وشرحتها لك، فهي ممتازة جدًا كنتائج في المدونات.

التســويق بالعمولــة عــن طريــق المدونــات يعتبــر الأفضــل للنــاس 
إلي عندها صبر وما تحب النتائج السريعة، ليش؟

كيـف أســــوق

بالعمولـــة
عن طريق المدونات؟



طيب كيف أسوي مدونة؟

المدفــوع.  ومنهــا  المجانــي  منهــا  مدونــة،  لإنشــاء  منصــة  وكــذا  طريقــة  كــذا  فيــه 

وبستعرض كذا منصة تقدر من خلالها تسوي مدونة.

ــة فيــه اضغــط  ــو لكيفيــة إنشــاء مدون 1- بلوقــر التابعــة لقوقــل = مجانيــة وهــذا فيدي
هنا 

تســتخدمها، وســعرها  النــاس  وأغلــب  أكثــر  واحترافيــة  = مدفوعــة  ووردبريــس   -2
ــة  ــة إنشــاء مدون ــو لكيفي ــال ســعودي، وهــذا فيدي بســيط ســنوي ولا يتعــدى الـــ ١٠٠٠ ري

ووردبريس اضغط هنا

3- توجــد مواقــع عربيــة مختلفــة، بعضهــا مجانــي وبعضهــا مدفــوع لإنشــاء مدونــة 
مثل: موقع كرميلا اضغط هنا  ومنصة تحقق اضغط هنا 

كيف أكسب من المدونة عن طريق التسويق بالعمولة؟

أي  مــن  مدونــة  تنشــئ  أولًا: 

موقع يناسبك.

ثانيًــا: تبــدأ بكتابــة تدوينــات علــى شــكل 

أجهــزة لإزالــة   ١٠ ١٠ مثــلًا: أفضــل  تــوب 

قوقــل الشعر. العميــل  يدخــل  بعدهــا  رابعًــا: 

ويبحــث عــن عنــوان مثــل: أفضــل جهــاز 

ليــزر منزلــي، وبعــده بتظهــر مقالتــك، وإذا 

اقتنع بكلامك واشترى تكسب عمولة.

ثالثًــا: عنــد الكتابــة تتأكــد مــن كتابــة المميــزات والســلبيات 

روابــط  أو  أكــواد  وضــع  مــن  وتتأكــد  وإلــخ…  والإيجابيــات 

 seoتســويق بالعمولــة فــي المقــال، وأخيــرًا تتأكــد مــن أن ال

إنــه مناســب. ولمعرفــة الseo المناســب يفضــل أن تفتــح 

اليوتيوب وتتعلم عنه أو تتعاقد مع خبير في هذا المجال.



أمثلة على مدونات تكسب من التسويق بالعمولة:

الإيجابيات:

1- دخلها ممتاز إذا أصبح عدد زوارها كبير .
2- تقدر تكسب منها بكذا طريقة ومنها إعلانات قوقل.

3- تقــدر تجمــع زوار المدونــة وتعطيهــم شــي مجانــي مقابــل إنهــم يســجلوا فــي 
قائمتك البريدية، وبعدها تقدر ترسل لهم رسائل تسويقية.

السلبيات:

١- تحتاج وقت طويل لتكسب منها.

٢- تحتاج وقت طويل عشان تتصدر مقالاتك نتائج البحث.

٣- بعض التخصصات صعب تسوي فيها مدونة. 

عنــدي  لــو  يعنــي  تشــاهد،  تحــب  إللــي  النــاس  مــن  أقــل  تقــرأ  إللــي  النــاس   -٤

مشكلة شخصيًا أفضل البحث عنها باليوتيوب.

إيش سلبيات وإيجابيات المدونة؟

مدونة توب 10 



مدونة افضل



التســويق بالعمولــة هــو إنشــاء نظــام يســاعدك تكســب  الهــدف مــن  النهايــة،  فــي 

فلوس دون الحاجة لتواجدك طول الوقت.

الطريقــة الأولــى طريقــة صنــاع المحتــوى: وهــي إنــك تصنــع برانــد شــخصي لــك. وطريقــة 

صناعــة البرانــد الشــخصي هــي أن تتحــول مــن مســتهلك للمعلومــة إلــى منتــج وصانــع 

لهــا. يعنــي تبــدأ تصنــع محتــوى علــى السوشــال ميديــا، وتكســب متابعيــن وتكســب 

جمهور وتكسب ناس تثق في طرحك وفي معلوماتك.

بعــد مــا تبــدأ تنشــر محتــوى ويصيــر عنــدك جمهــور تقريبًــا 10 آلاف مناســب كبدايــة، 

وممكــن تبــدأ مــن 3 آلاف ولا بــأس فــي ذلــك. تبــدأ المرحلــة الثانيــة وهــي إنــك تســوي 

مجتمــع، والمجتمــع هنــا إمــا يكــون قــروب تليقــرام أو قنــاة أو قائمــة بريديــة مهتمــة فــي 

تخصصــك، بعــد مــا تحولهــم علــى المجتمــع أو القنــاة تبــدأ تســوق للمنتجــات إللــي عنــدك 

المنتجــات، بمعنــى  أو روابــط لهــا، وبالمقابــل تعطيهــم معلومــات عــن هــذه  أكــواد 

تحاول تفيدهم بدل إنك تبيع لهم المنتج مباشرة.

وكل مــا كبــر حســابك فــي السوشــال ميديــا راح يكبــر مجتمعــك؛ لأنــك راح تحــط رابــط 

لهــذا المجتمــع فــي آخــر الثريــد أو آخــر الفيديــو، أو فــي الرابــط إللــي يكــون عــادة فــي البايــو 

في منصات السوشال ميديا.

طيب كيف أسوي هذا النظام؟

كيـف أســــوي

نظام كامل
ومتكامــــل
للتسويق بالعمولة؟



هــذه الطريقــة تحتــاج إنــك تدفــع فلــوس مقابلهــا وهــذه طريقــة الحمــلات الممولــة 

المباشرة للمنتج:

آلية عمل هذا النظام (صانع المحتوى)

الطريقة الثانية لصناعة هذا النظام تكون بشكل آلي ومؤتمت: 

محتــوى  صانــع  إلــى  تتحــول 

لــك  شــخصي  برانــد  وتصنــع 

أنــت  معيــن  تخصــص  فــي 

تحبه.

عــدد  إلــى  وصولــك  بعــد 

تســوي  تبــدأ  معيــن  متابعيــن 

مجتمع خاص بك.
كبــر  مــا  كل  حســابك  كبــر  مــا  كل 

وتذكــر  أكثــر،  وتكســب  مجتمعــك 

لهــم  وتقــدم  تفيدهــم  حــاول 

معلومات صحيحة.

المجتمــع  هــذا  فــي  تنشــر  تبــدأ 

نشــر  مــع  وأكــوادك  روابطــك 

عــن  لهــم  حصريــة  معلومــات 

منتجات معينة.

عمــولات  تقــدم  متاجــر  تختــار 

عالية من 50 ريال فما فوق. 

هبــوط  صفحــة  بإنشــاء  تبــدأ 

احترافيــة، وتعــرض تفاصيــل المنتــج 

فيه مع كود خصم ورابط للمنتج.

ويــدخل  الإعــلان  العميــل  يــرى  بعدهــا 

مــن  ويشــتريه  المنتــج  علــى  ويضغــط 

المتجر بكود وتكسب عمولة.
ممولــة  حملــة  بإنشــاء  تبــدأ 

المســتهدفين  العمــلاء  وتختــار 

بدقة.

وبعدهــا تعيــد، تقــوم بعمــل مثــل هــذه 

الصفحات لمنتجات أخرى وتكسب. 



هــذه الطريقــة تحتــاج إنــك تدفــع فلــوس مقابلهــا وهــذه طريقــة الحمــلات الممولــة 

الغير مباشرة للمنتج:

الطريقة الثانية لصناعة هذا النظام تكون بشكل آلي ومؤتمت: 

عمــولات  تقــدم  متاجــر  تختــار 

عالية من ٥٠ ريال فما فوق. 

هبــوط  صفحــة  بإنشــاء  تبــدأ 

مجانــي  كتــاب  وتعــرض  احترافيــة، 

المنتــج  تخصــص  نفــس  فــي   pdf

الذي تريد تسويقه.

بعدهــا يــرى العميــل الإعــلان ويدخــل ويضــغط 

علــى تحميــل الكتــاب الإلكترونــي، وبعدهــا يضــع 

إيميله وتلقائيًا يرسل له الكتاب.

ممولــة  حملــة  بإنشــاء  تبــدأ 

المســتهدفين  العمــلاء  وتختــار 

بدقة.

 ٥_٧ للعميــل  يرســل  فنــل  ســيلز  تنشــئ 

ويشــتريه،  بالمنتــج  مقتنــع  تجعلــه  إيميــلات 

البريديــة.  قائمتــك  إلــى  ينضــاف  وبعدهــا 

إيميــل  وقــت  أي  لــه  ترســل  أن  وتســتطيع 

يحتوى منتج تسويق بالعمولة.



ما هو برنامج دفترة

كيف تحقق دخل سلبي من خلال دفترة؟

اربح مـــــــــــــع

كيف يمكنك تحقيق دخل سلبي مدى الحياة عن طريق برنامج دفترة للعمولة

دفتــرة نظــام محاســبي و ERP متكامــل  يســاعد الشــركات علــى إدارة كافــة  أعمالهــا 
باحترافية عبر السحاب٠

 بإمكانك تحقيق أرباح مستمرة بسهولة وبدون جهد عن طريق برنامج العمولات من دفترة.

عنــد التســجيل أضــف فــى وصــف الشــركة أنــك تعرفــت علــى البرنامــج عــن طريــق 
منصة أو كتاب تعلم التسويق بالعمولة لتحصل على نسبة خاصة لفترة محدودة

ارســل لأصدقائــك رابــط شــراكة البرنامــج الخــاص 
مــن عمليــات   %10 بــك واحصــل علــى عمولــة 

الدفع مدى الحياة.

ل حســابك علــى  ســج�  -1
دفتــرة واحصــل علــى رابــط الشــراكة الخــاص بــك وقــم بمشــاركته 

مع اصدقائك وعملاءك.
ــن  ــع م ــرة أو الدف ــى دفت ــجبل عل ــل بالتس ــوم أي عمي ــا يق 2- عندم
خــلال الرابــط الخــاص بــك, ســتحصل علــى نســبتك مــن عمليــة 

الدفع وسوف يتم اعلامك برسالة على بريدك الإلكتروني.
3- بإمكانــك اســتخدام رصيــدك فــى الاشــتراك أو التجديــد فــي 

دفترة, أو سحبه عندما يصل إلى 100�.

برنامـــــــج
الــــــــــربح
والشراكة

خطــوات
الإشتراك
بالبرنامــج



ما هي منصة كود ماب

خطوات الاشتراك بالمنصة

ــا الكــود  ــة تعمــل بنظــام الاكــواد وعندمــا يســتخدم احــد م هــي منصــة تســويق بالعمول
الخاص بك تكسب عمولة

اربــح مــن خــلال التســويق ل300 متجــر مــن خــلال كــود تســويقي 
خاص بك مثل المشاهير.

1- الدخول لمنصة كود ماب والتسجيل كمسوق جديد
2- تصفــح المتاجــر واختيــار متجــر مناســب يقــدم عمولــة عاليــة وخصــم 

ممتاز للعملاء
3- تبدا تسويق الكود من خلال ما تعلمته في هذا الكتاب 

اربح مـــــــــــــع



برعايـــــــــــــــــــــــــــــــــــة

هــذا الكتــاب أخــذ منــي جهــد ووقــت لكتابتــه. إذا أعجبــك أتمنــى نشــره 
لكي يستفيد غيرك.

شكرًا للمدققة اللغوية: ياسمين عمارة

شكرًا لمنصة دفترة على هذا التصميم الاحترافي 

شكرًا لي لأني كتبت وتعبت من أجل نشر هذا الكتاب 

ا، إذا أردت التسويق بالعمولة أنصحك تجي منصتنا منصة كود ماب وتجربها. وأخيرً

كل التوفيق لك عزيزي القارئ 

الخاتمة


